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RESUMO

Em Mocambigue, bem como nos paises do terceiro Mundo em geral, fem-se
registado nos Ultimos anos um grande desenvolvimento do sector informal. No caso
particular do nosso pais, as razdes prendem-se com o elevado indice de
desemprego, criado pela incapacidade de absor¢Go desta forga de trabalho'pelo
sector formal.

O nosso estudo procurou fazer uma andlise do sector informal em
Mocambique, afravés do estudo de caso no mercado Bazuka. Constituiram
objectivos, a andlise das causas da grande parficipagao feminina no sector
informal, bem como as motivacdes e constrangimentos que levam as mulheres a

praticar determinadas actividades e ndo outras. Ainda dentro do sector informal,

pretende-se avaliar © irgpac’ro destas actividades para @ fo@if; assim como

andlisar a articulacdo das actividades domésticas com as do sector informal.

Metodologicamente o nosso frabatho teve como base a revisdo de literatura
e enfrevistas semi-abertas a vendedores e responsdveis do mercado Bazuka.

No decorrer do trabalho constatamos que o sector informal constitui para as
mulheres na cidade de Maputo a alternativa mais vidvel para obterem um
emprego ou dedicarem-se a actividades geradoras de rendimentos.

A presenca feminina no comeércio informal deve ser vista no plural, porque
existe uma grande diferenciagdo entre as mulheres vendedeiras, que se reflecte
no volume dos negdcios assim como no nNeI dos rendimentos.

Os rendimentos obtidos sdo varidveis em fL\Jn'g:éo do investimenio inicial.
Encontramos vendedeiras cujos rendimentos se destinam exclusivamente &
subsisténcia didaric e as Eque conseguem acumulagdo. Nestes casos, ¢
c:cumuldc;c":no permite o alargamento do negdécio, o inicio de outra actividade oul
a construcdo de uma casa para o agregado familiar.

A mulher que trabalha no comeércio informal ndo deixa de continuar a ser a
principal responsave! pelos trabaihos domésticos. Assim, a jornada laboral destas

mulheres principia logo de manhd em suas casas e termina no final da noite.
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CAPITULO |: INTRODUCAQ

-Desde a independéncia, em 1975, até principios da década de 90, as
cidades em Mocambigue tém vindo a registar um crescimento populacional
acentuado. Esta situacdo foi motivada, de entre outros, pela Glfima guerra civil e as
calamidades naturais, responsdveis por grande parte das recentes migracdes do
campo para a cidade de individuos que vém em busca de uma vida melhor.

¢Nas cidades, incapazes de absorver este fluxo populoéi@nol, cresce
concomitantemente o nimero de desempregados.

- No caso especifico da cidade de Maputo, uma das caracteristicas mais
visiveis desde 1987, € o crescimento das actividades informais que envoivem .
grande parte da populagdo citddina com incidéncia maior nas mulheres. Este
sector representa um meio alternativo de subsisténcia perante a falia de empregos
assalariados. Esta &, alids, uma das caracteristicas que fazem com que o sector

informal se visualize:

"fundamenialmenfe como um fendmeno ferceiro-mundista basicamente

urbano, caracterzado em especial por varios fracos em oposicdo ao sector

formal. Apresentando-se como uma quase anfifese dos objectivos a atingir

nas mefas de desenvolvimento que esfes paises visam alcangar. Sitvacdo

acreditada a um quadro’de desiquilibrio sectorial, resulfado da exisféncid

aduma heterogeneidade proautiva estrutural, responsavel pela alternativa de

segmenfagao no mercado de trabalhd' (Andrade, 1992: 79).

Portanto, a exisiéncia de um sector informal de economia identifica-se com
o surgimento de um segmento informal do mercado de frabalho, para onde
converge uma vasta camada da populagdo ocTivo.‘Oposto ao sector formal, que
revela a incapacidade na oferta de emprego.

Este assunto chamou-me & atengdo no decorrer de um trabalko da cadeira
de Histéria Social da Guerna, no distrito de Inhaminga na Provincia de Sofala em
1995. Num final de tarde, estava eu na vila do distrito, quando reparei numa mulher

com cerca de 35 anos, que grelhava um pato na berma da estrada. Depois de




uma breve conversa com ela, soube que preparava o seu jantar para depois
passar a noite em baixo do camido. ,
Ela informou-me que vinha da provincia da Zambézia, aonde finha ido
- comprar mitho para revender num dos mercados da cidade de Maputo, local da
sua residencia. FEqui bastante emocionada e admirada pela coragem e auddécia
daquela mulher, t&o longe de casa, sozinha, no meio de uma vila quase deseria,
devastada pela guerra, onde esqueletos humanos embroquecidos: pelo sol s&
encontram frequentemente. Foi ai qgue me apercebi do real envolvimento da
mulher no sector informal, tema que até ai sé marginalmente me tinha interessado.
Assim, no dmbito deste trabalho, propusemo-nos abordar dentro do sector

informal a seguinte *problematica: sabendo que as mulheres sofrem de uma

desigualdade social, econdmica_e politica na sociedade, o_gue as leva ¢

TR e A mman—————
e — e

enfrarem para o sector informal da economia, e como ai tentam maximizar as suas

oportunidades enguanto agente social? e
\,,Et'sfe enfoque levou a que nos debrugassemos sobre os seguintes aspectos:

¢ Que razdes estdo na base da grande participagcdo das mulheres.no sector
informal? ‘
Através de que moddlidades se concretiza essa participa¢do feminina no
sector informai?
Formas especificas de articulacdo entre as aclividades do sector informal
e o trabalho domeéstico.
Impacto da participacdo da mulher no sector informal para a subsisténcia
do agregado familiar.
Motivacoes que levam as mulheres a concentrarem-se em determinadas
actividades e ndo noutras. '

As facilidades de acesso das mutheres no sector informal.

No desenvolvimenio deste estudo tomamos a seguinte hipotése: nao

e M R
conseguindo competir em peé de igualdade com o homem no mercado do
trabalho do sector formal, situagdo associada ao elevado custo de vida, baixo

nivel de escolaridade, calamidades naturgis e a guerra terminada em 1992, a

s
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multher pratica as actividades do sector informal da economic como alternativa de
subsisténcia, que oferece ndo sé mais empregos cComo exige menor investimento

para se iniciar um pequeno negocio.

Area de estudo
>
Selecionamos como local do nosso estudo a cidade de Maputo. As razdes .
desta escolha prendem-se com: |
o O facto de ser o maior polo econdmico do pais e se encontrarem nela os
maiores mercados informais e com grande participa¢do de mulheres de
diversas origens.
« Com a exiguidade de fundos - era nosso desejo readlizar este estudo noutro
ponto do pais mas devido a insuficiéncia de fundos optamos pela cidade

capital.

¢ A cidade de Maputo tem uma drea estimada em 602 km2 e conta

actualmente com 1.132.393 hdbifonies {DireccGo Nacional de Estatistica, 19?1:30).

Encontramos na cidade de Maputo uma populcc;él‘o origindria de vdrios pontos do
pais que por razdes de seguranca se refugiaram na cidade capital.- Encontra-se
neste ponto do pais o centro econdmico mais importante que faz ligagdo com os
centros comerciais sul Africanos, que sustentam uma parte do comeércio interno do
pais.

Para o nosso estudo de caso foi identificado o mercado Bazuka localizado
no bairo do Xipamanine, a aproximadamente 500 metros do mercado central de
Xipamanine. Este mercado € um dos centros da actividade informal da cidade de
Maputo, onde se regista grande concentra¢do de mulheres e, por outro iado, o
numero e o tipo de actividades praticadas é diverso. O mercado serve ainda de
elo de ligacdo entre outros mercados informais internos e 0s dos paises vizinhos,

participando assim informaimente no comeércio externo.




Balizas cronoldgicas

‘Os anos de 1987 e 1996 constituem as balizas cronoldgicas do estudo em
causa. Escolhemos 1987 como marco inicial, porque é o ano em que foi introduzida
a Politica de Regjustamento Econdémico (PRE), apontada como uma das causas
do repentino e brusco desenvolvimento do sector informal em Mogambigue.
simporta salientar que o sector informal j& existia mesmo antes da infrodu¢do do PRE
em 1987, mas & sem sombra de duvidas em 1987 que este fendmeno ganha maior
vulto trasnformando-se numa das caracteristicas econdmicas e sociois do
panorama socio-econdmico de Mogambigue.

O ano de 1996 & a baliza terminal por uma guestdo metodologica, apesar
de reconhecer que o fendmeno continua actualmente. A escolha deste ano
representa apenas uma forma de delimitagdo de tempo de esfudo, atendendo co

objectivo do trabalho, o de apresent¢do do trabalho do fim do curso.
Metodologia

De acordo com a problemdéfica e com os objectivos deste frabalho seleccionamos

como meétodos do nosso estudo a revisdo bibliografica e o trabalho de tereno

com base em metodos qualitativos. J

A recolha e revisdo literdria incluiv a documentagdo tedrica sobre o
conceito de genéro, as relacdes de género e o sector informal, Trgbolhomos
fambém com os dados estatisticos disponiveis sobre a cidade de Mo'buto e as
actividades informiais na capital e nos outros paises. Procuramos igualmente os
relatérios e artigos que foram escritos sobre a temdtica em estudo. Esta
documentacdo foi recolhida nas seguintes bibliotecas e centros de
documentacdo: Arquivo Histérico, Centro de Estudos Africanos, ARPAC, MULEIDE,
Centro de Documentagdo do Ministério da Agricultura (CDA), Faculdade ge Letras,

Riblioteca Nacional, Departamento de Antropologia e Arqueologia e na Bilbioteca




da Embaixada de Portugal. Esta fase teve como objectivo a definicdo do
argumento e a justificacdo tedrica do nosso tema.

A seguir foi realizado o trabalho de terreno, que constituiv a segunda fase no
nosso estudo. Tinha como objectivo responder as ques?ées.que_ fi_c:orom em aberio
apds a revisdio da literatura. Foi utiizado o método quaiitativé®’com base em
entrevistas semi-abertas e de grupo a pdrﬂr de um guido.

O méiodo qualitative foi considerado o mais adequado Qo qQue nos
propunhamos fazer e permitiv uma recolha de informagao mais profunda e
detalhada sobre o assunto.

Durante o trabalho de campo realizamos um total de 50 entrevistas:

» mulheres vendedeiras {proprietdrias).

¢« mulher empregada de outrem.

| homens vendedores (proprietdrios).
homens vendedores empregados de outrem.
fiscais do mercado.

policia em fun¢do no mercado.

Durante o nosso trabalho de campo foram vdérias as dificuldades
encontradas, de entre elas destacamos a desconfianga dos vendedores do
mercado. No inicio foi dificil dialogar com os vendedores do mercado Bazuka,
tomaram-nos por jornalistas, dizam na altura que estavam cansados de dar
enfrevistas sem receber nada em froca. S6 conseguimos comegar a trabalhar
verdadeiramente depois de uma semon.o, gracas a fiscal do mercado que
sensibilizou as vendedeiras. Verificamos entdo que aparentemente muitas
“entrevistas tém sido feitas no mercado, resultando dai um certo cansago das
vendedeiras. Aconteceu também que na altura comam rumores sobre uma
possivel remocao do mercado do local. O facto da nossa presenca coincidir com
este boato fez com que nos vissem como um agente da autoridade municipal,

A falta de tempo dos entrevistados foi outro factor que condicionou ©

trabalho. As vendedeiras tém um grande volume de negdcios e encontram-se

quase sempre ocupadas a atender os compradores.




/_

A inseguranca no mercado Bazuka contribuiv negativamente para o
ambiente em que decorreu o frabalho, sobretudo porque os informadores nos
alertaram para o facto de a actividade dos marginais no mercado ser dirigida aos
que se deslocam a fazer compras, i.e., passando por cliente, estar-se-ia mais sujeito
o roubos e a assaltos. Presenciamos alguns casos tais como roubo de joias, dinheiro
e de produtés, 0 gue aumentou a ienséo. Para circularmos naguela zona finhamos
que tomar as devidas precaugdes. Em relagdo aos nossos bens, tais como relogios,
gravadores, cassetes, pastas e outros.  Apresentamos em seguida o plano de
exposicao.

No capitulo | apresenta-se o tema em estudo, definem-se os objectivos, a
problemc’n’ricd e propdem-se as hipdteses.

No capitulo il deste trabalho discutimos o conceito de género como
instrumento de andlise social em Mogombique, bem como © envolvimento da
mulher nos dominios da educagdo, do tfrabalho e da familia.

A seguir, no capitulo I, fazemos uma abordagem do sector informal onde
discutimos o conceito de "Sector Informafl, falamos também em parficular das
idgicas de funcionamento do sector inforhwol em Mogambique, da paricipacdo
da mulher neste sector, bem como das caracteristicas do comeércio informal
praticado pelas mulheres.

O capitulo seguinte, o IV, estd reservado ao nosso estudo de caso, onde sdo
abordadas questdes relacionadas com a organizagao formal e informal do
mercado, o funcionamento das seccoes, o tipo de produtos vendidos, locais de
aquisi¢ao e lucros.

Finaimente, no V capitulo, analisamos as dindmicas de funcionamento do

comércio informal praticado pelas mulheres, dando desfoque a solidariedade

entre as vendedeiras e as formas de articutacdo entre o trabalho no mercado e o

trabalho doméstico.

Como conclusdio, apresentamos as causas da grande participacdo da
mulher no sector informal, as razdoes da preferéncia do mercado Bazuka, as
articulagdes entre as actividades domeésticas e as do mercado, assim como as

razoes da escolha do produto de venda.




Apresentfamos em anexo a lista das informadores, os guides de entrevista e o

mapa dé localizagdo do mercado Bazuka.




CAPITULO 1I: AS RELACOES DE GENERO EM MOGAMBIQUE: EDUCACAOQ, TRABALHO
E FAMILIA : | '

O presente capitulo aborda em linhas gerais a problemdtica do género

ligada com a educacdo, o frabalho e a familia. O objectivo & relacionar o

envolvimerlp da mulher nas dreas de educacdo, trabdlho e familia visto que ela
constitui um elemento chave no processo de desenvolvimento e fransformagdo

das sociedades. \

[. O conceito de género nos estudos sociais

O género é um conceito fundamental na pnélise social porque permite uma
melhor compreensdo da dindmica das sociedades e das partilhas que se operam
entre homens e mulheres. O conceito de genéro demarca-se da visGo gque associa
simbolicamente as mulheres & natureza e os homens & cultura. Esta percepcdo
marca a subalternizacdo da mulher, porque a cultura, como produto da civilizag&o
e inteligéncia humana é mais -valorizada do que a natureéza. Assim, os papéis
sociais da mulher s&o vistos como mais préoximos da natureza, na medida em que o
seu envolvimento na reproducdo tende a limitd-la a certas fungdes sociais que por
suQ vez se consideram como mais naturais (Moore, 1992: 14).

Estamos de acordo com Kirsch ao afirmar que "a inferoridade social das
mutheres é um fendmeno social e ndo natural' (1995: 18). Definimos entdo "genéro”
como sendo as relacdes sociais entre os homens e as mulheres € o modo como
elas sdo socialmente construidas, o que significa que s@o sujeitas a mudangas.
Enquanto o termo sexo recobre as caracteristicas bioldgicas do masculino e do
feminino, o genéro corresponde ao cardcter socializado das relagoes entre sexos.

Segundo Scott, o uso recente do "genéero' parece ter surgido primeiro entre
as feministas americanas que queriam insistir no caracter fundamentalmente social

das distincoes baseadas no sexo. A palavra indicava uma rejeitagdo ao




determinismo biologico implicito no uso de termos como "sexd' ou "diferenca

sexval. O geénero sublinhava também o aspecto relacional das definicdes
normativas da feminilidade.
Esta autora defende que a definicGo de genéro se baseia na conexdo
integral enfre duas preposicoes:
e O genéro é uﬁ elemento constitufivo de relacdes sociais baseado nas
diferengas percebidas entre os sexos.
« O genéro é uma forma primeira de significar as relacdes de poder. As
mudangas na organizagdo das relagdes sociais comespondem sempre as
mudangas nas representagoes do poder, mas a direcgdo da mudancgas

ndo segue necessariamente um sentido Unico. (Scéﬁ, 1991: 16).

Do ponto de vista das historiadoras feministas, o objectivo & demonstrar que
as mulheres t€m uma histéria, ou pelo menos, que as mulheres particioaram nas
principais mudangas politicas da civiizagdo ocidental (Scott, 1989: 1). Dai também
a sua reivindicacdo por uma posicdo politica digna e igual a dos homens, razdo
pela qual existe uma maior preocupacdo de eliminar a invisibilidade da mulher nos
estudos histéricos.

Alguns investigadores ndo feministas concordam que se facam estudos sobre
as mulheres, mas de forma separada, visto que estas tém historias diferentes das
dos homens. Assim, propde-se um tratamento das questdes do sexo e da familia
isolado dos aspectos politicos e econdmicos (Scott, 1989: 2). Temos algumas
reservas em relagdo a esta posicdo porque a nosso ver esta concepcdo deixaria a
mulher numa situagdo marginal em relacdo aos aspectos fundamentais da
sociedade. Por outro lado, separar-se-iam as questdes do sexo e da familia dos
problemas da sociedade como um todo, o que ndo nos parece correcto,

Nathalie Davis discorda com a posicdo anterior e defende maior interesse
-pela histdria das mulheres relacionada com a dos homens. O objectivo é descobrir
a amplitude dos papéis sexuais dos simbolismos do sexo nas vérias sociedades e
epocas, bem assim como determinar o seu senfido e funcionamento na

manutencdo e mudanga da ordem social (Davis, 1975, citado por Scott, 1989: 1-2),




Com efeito, nos partihamos a posicdo de Davis (1975), a de que os e/s)tudos
sociais € a sua andlise devem tomar em conta o conceito de genéro, incluindo
assim as fungdes e os papéis dos homens e das mulheres, a partir de um ponio de
vista relacional. Assim, o conceito de género € uma ferramenta essencial para o

estudo das relacoes sociais entre ambos os sexos e da forma como essas relacoes

sdo socialmente construidas, instituidas e reproduzidas.

2. As relacBes de Género em Mogambique

Em Mocambique, vdrios estudos tém mostrado que a mulher continua numa
posicdo de subordinacdo, onde socialmente © homem € quem confrola as
propriedades, 0s recursos e os rendimentos da familia. Deste modo ele € quem
detém o poder de decisdo relativamente aos aspectos fundamentais dos destinos
~familiares.

Os papéis de genéro sao relacionados com actividades atribuidas a homens

. — . .
e mulheres, onde © homem tem o papel produtivo-como o principal, sendo os

outros subsididrios. As mulheres tém um papel triplo nomeadamente, o produtivo, o

hr;e__[:lr_c_)g‘gj_iy_g_e‘_o domeéstico,_elas tém que balancear as necessidades desses
diferentes papéis.

Geralmenie as tarefas da mulher sGo muitas vezes subvalorizadas em
comparacdo com as do homem que sdo mais visivels e valorizadas.

No enftanto, em Mocambique, a mulher constitui a mdao-de-obra
fundamental na agricultura fomi!icr_, que representa o principal meio de
subsisténcia. Podemos constatar no levantamento dos indicadores socio-
econdémicos para mulher em 1991/92 que "90% do fotal de mulheres de entre a
populagao activa frabatham na agriculfurd' {Jacobson, 1994: 2). Elas garantem o

sustento familiar e também de cerca de 60 a 70% da populagdo urbana.




Apesar disso, a muther € muitas vezes afastada da esfera de decisdes: na

familia e ao nivel do poder politico {partidos e Parlamenio) e se aparece é em

minoria. Vejamos os seguintes dados:

-

Tabela 1: Numero de Membros do Consetho de Minisiro segundo cargo e sexo

Cargo

Homens

Mulheres

Presidente da epublica

|

Primeiro Ministro

]

Ministros . -

'8

Vice-Ministros

4.

Total

34

Fonte: Cademo de Informacdo Répida. 1996, p.5.

A

Segundo os dados da tabela 1 podemos concluir que a presenca feminina

no governo continua insignificante

respectivamente.

Tabela 2: Numero de Depuiados por Bancada e Sexo

Bancada

Homens

Mulheres

Frelimo

79

50

Renamo

98

14

ub

8

|

Total

185

69

Fonte: Caderno de Informagcdo Rapida, 1995, p.6.

relacdo a  masculing,

6 e 34

Em rela¢do co Parlamento, comparativamente aos homens, a mulher

continua menos representada. Poderemos mesmo questionar até que ponto as

mulheres deputadas foram escolhidas pelo seu proprio valor e para representarem

os interesses da populagdo feminina, ou se elas estdo Ia sé para que os partidos

politicos possam dizer que s&o muito “democrdticos” e obtem mais suporte politico

~ (Arthur, 1996).

Observando alguns dados referentes s caracteristicas dos dirigentes e

‘técnicos superiores do sector produtivo e de servigos no pais, chegamos &




conclusdo de que a mulher estd excluida também da gest@o nacional da

economia e dos recursos econdmicos. Vejamos as seguintes tabelas:

fabela 3: DistibuicGo de diigentes por ramo de aclividade (1995)

Ramo de actividade

Homens

Mulheres

Agricultura

12

-

2

Pescas

2

Recursos Minerais

10

Industria

580

53

Energia

87

8

Construcoes

173

27

Comeércio

69

10

Transporte

401

44

Financas

1i6

4]

Qutros servicos

23

4

forve: Caderno de informagéo Rdpida, 1994, p.21.

Tabela 4: DistibuicGo de técnicos superiores porramo de oclividades {1996}

Ramo de actividades

Homens

Mulheres

Agricultura

Pescas

Recursos Minerais

3

Industria

63

Energia

17

Construcoes

24

Comeércio

8

Iransporte

92

Financas

/8

Qutros servicos

20

Fonte: Cademo de Informagdo Répida, 1994, 21.

No que diz respeito aos dirigentes o ramo de actividade que apresenta maior

numero de mulheres é o da indUstria e temos os ramos de Recursos Minerais e das

Pescas que ndo apresentam nenhum dirigente do sexo feminino. E quanto aos

técnicos de nivel superior, como mostra a tabela 4, encontramos poucas mulheres
€ 0 ramo com maior nimero € o das Finangas. Os restantes ou ndo tém mulheres

oU 0 seu nUmero & insignificante.




Actualmente, as relacdes entre homens e mulheres ndo tém sido vistas como
um assunto relacionado somente com © sexo, mas sim, como parte das relagoes
sociqis.

Estudos mais recentes, realizados no mundo académico!, por ONGs?, pelo
governo € agéncias internacionais de desenvolvimento3d, procuram mostrar os
efeitos da posig@o da mulher que limitam a sua participagdo no desenvolvimento
e os impedimentos para que ela goze livremenie os seus direitos, nomeadamente:

o direito & educacdo, ao trabatho e na familia.

3. Mulher e educacdo

As relacdes de género estabelecidas em diferentes sociedades que relegam

as mulheres a um papel secunddrio fizeram com que mesmo em termos de

educacdo elas estivessem em desvantagem. No periodo colonial;

"A multher desde crian¢ca, ensinava-se-the a ser dependente do marido e, como
fal, a grande prioridade é que ela aprenda o ser boa dona de casa para methor
servir o seu marido e fithos, enquanito que ao rapaz ensina-se-the a enfrentfar a vidao,
o aprender a ser homem e como ganhar dinheiro para poder constifuir familid'
(AMME, 1995: 7).

Para as mulheres as possibilidades de acesso ao ensino sGo muito menores
do gue para os homens. Normalmente, as familias sempre deram prioridade aos
rapazes em detrimento das raparigas e a situacdo mais grave é quando as familias

tém menos recursos economicos. Assim, por exemplo, se se tiver que optar entre

1. Casimiro, |; Andrade Ximena {1992); Jacobson, R. {1994)
2. AMME, (1995); Muleide {1994).

3. Norad [1994).




mandar uma rapariga ou um rapaz a escola, geralmente decide-se pelo envio do
rapaz. No periodo colonial as oportunidades de acesso @ educagdo eram
desiguais, o sistema de educag¢do era marcado por barreiras de classe, raca,

refigiGo e sexo. Mocambique na altura da independéncia apresentava um dos

maiores indices de analfabetismo. Em 1980, o indice de analfabetismo das
mulheres era muito superior ao dos homens, sendo as percentagens estimadas em
847%% e 59.0% respectivamente. O nimero decrescia do norte para o sul, € com um
indice muito baixo para a cidade de Maputo com 42.7% {OMM, 1986: 50).

Um estudo realizado em 1991 mostrou que 54% da o populagdo ndo possuia
nenhum nivel de escolaridade, com 14% para homens e 44% para mulheres
{GRAHAM, citado por Fanequisso, 1994). Como podemos ver, estd patente a
disparidade de homens e mulheres no acesso a educagdo. Segundo Casimiro, as
poucas mulheres com algum nivel de escolaridade adquiriram-no nas escolas
catdlicas. Isto deveu-se co facto de, nos anos 30, o governo colonial ter
institucionalizado um ensino separado para negros & responsabilidade da igreja
catdlica com o objectivo de civiliza-los {Casimiro, citada pela AMME, 1995: 9).

Como dados ilustrativos apresentamos a seguir @ Tobeio de distribuicdo de

alunos matriculados por grau de ensino.

Tabela 5: Distibuicbo de alunos por nivel de ensino (1995).

NIVEL HOMENS | MULHERES TOTAL
Primario 824977 593504 1418481
Secunddrio 20918 13117 34035
Técnico Prof.4 | 8529 3249 11778

Fonle: Ministério de Educacdo, direc¢do de planificacdo fin: Anudiio Estatisiico, 1995, 0.2 ! / .

Com os dados acima apresentados concluimos que a presenga da mulher

ndo s& € minoritdria em cada um dos niveis mas fambém que vai diminuindo

consoante for mais elevado o grau de ensino. Como nota conclusiva pode-se dizer

4, £stdo somente representados alunos do ensino tecnico elementar e bdsico. Sem o numero dos alunos do
ensino técnico medio.
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O papel e a contribuicdo da mulher no bem estar da economia familiar dos
agricultores € um assunto que vem sendo negligenciado na maioria dos estudos da
economia familiar. A mulher € uma produtora agricola invisivel na sociedade
camponesa, onde ela contribui com o trabatho fisico na producdo, assim como
suporta a subsisténcia da familia (Domingos, s\d: 3).

Esta mulher agricultora & quem garante o sustento de muitas familias urbanas
e rurais, alraveés da sua produgdo. Nos casos em que por varias razdes imigrou para
a cidade, e que ndo possui terra e ndo trabalhaq, procura encontrar alternativas
para continuar a garantir o sustento da familia mais directa. Concretamente, no
seu agregado familiar, &€ sua a responsabilidade da subsisténcia didria dos filhos e
demais membros. Esta situagdo é aplicdvel também as mulheres que tém um
marido ou parceiro, mesmo que este possua um emprego e remuneracoes
regulares, porque geralmente o saldrio minimo € insuficiente para assegurar a
reproducdo familiar. '

A pratica da agricultura familiar s6 é possivel em zonas muito restritas da
cidade e, assim, ndo constitui alternativa para a maioria das mulheres da ¢idade.
Uma das opc;c“)eé. € o recurso ao sector informal onde pratica diversas actividades
para dar continvidade ao sustento da familia.

Em linhas gerais, pode-se concluir que a mulher, seja ela rural ou urbana,
constitui o suporte da familia. Ela procura de vdrias formas garantir o sustento da
familia, sua principal responsabilidade.

Ao longo deste capitulo, discutimos as relagdes de género em Mocambique,
constatando como, afravés da desigualdade do poder nas relacdes sociais, as
mulheres t&ém menos oportunidades nos dominios da educacd@o e do trabalho. Ao—

discutirmos a familia mostramos que apesar da confribuicdo feminina ser
fundaomental para a subsisténcia familiar, o seu frabalho continua a ser
desvalorizado.

No capitulo que se segue, trataremos do sector informal, infroduzindo o

debate tedrico em torno deste tema e apresentando as principais caracteristicas

do sector informal em Mogcambique. X b




» Quondo elas conseguem entrar € Ihes oferecido frabalho em sectores que
ndo exigem especializagdo ou alta formagdo profissional, enquanto que
nos sectores onde se exige qualificagdo profissionai~encontramos pouco
numero de mulheres (Isacman, citada pela AMME, 1995; 4).

Excluidas de fungoes especializadas, sGo as primeiras a serem despedidas.
De acordo com dados de 1993, dos 40.000 trabalhadores despedidos
como excedentdrios no sector formal, 48% sGo mulheres (Fulane, 1994: 42).
O peso do trabalho doméstico ndo permite muitas vezes que a mulher

trabalhe no sector formal devido ao seu rigido hordrio.

Portanto, pelas limitagdes impostas as mulheres pela tradicdo, bem como
pelos obstaculos de acesso ao sistema de educagdo, existem para elas poucas
possibilidades de obtengdo de emprego assalariado no sector formal da
economia. Como consequéncia, encontramos hoje em Mocambigque um elevado

indice de mulheres desempregadas e a frabalhar no sector informal.

5. Mulher e familia

Dentro da familia pretendemos abordar o papel social da mulher no
complexo processo de divis@o de trabalho de género. E na familia que ela realiza
grande parte das actividades, acumulando tarefas de espaco privado (tarefas
domeésticas), e as do espaco publico que se circunscrevem a actividades
realizodas fora de casa sejam elas de cardcter social e politica, sejam de indole
economicda. /

De acordo com Molisv, @ mulher em Mocambique tem na sociedade uma
intensa actividade social, produz; assume todas as competéncias domésticas;

procria e educa os filhos; ela tem a competéncia de acudir as pessoas ancids da

familia e de realizar os servigos sociais da comunidade {Molisv, 1994: 4).




que tém uma gqudlificagcdo proﬁssuoncl auferem geralmente _um saldrio baixo,

relohvomeme ao do homem, mesmo desempenhando.idénticas.funcoes. %’&"'“u

Recentemente, com resultado da liberalizacdo da economia, as mulheres
tém sido duramente atingidas com os licenciamentos de forca de trabalho das
empresas. Esta mulher despedida por constituir mdo-de-obra excedentdria, muitas
vezes nao cihego a conseguir ouiro emprego e vai procurar alternativas de
subsisténcia no sector informal, Cc—>mec;ondo por vender pequenas unidades no
porta da sua casa ou na esquina. Como reflexo disso, hoje encontramos no sector
informal mulheres que foram vitimas da politica colonial no dmbito da educacdo,
associada as calamidades naturais e &s consequéncia da guerra terminada em
1992. A mulher j& praticava as actividades informais desde o periodo colonial, s
gue foi durdn’re a crise econdmica dos anos 1970/80 que o sector informal ganha
maior dimensdo. Vejamos alguns indicadores sobre a presenca das mulheres no

mercado formal do rrabalho:

Tabela & Indicadores da forga de frabaitho e solario uma amosira Jan/Sel (1996)
Cargo Homens - Mulheres
Dirigentes 1053 192
Técnicos Superiores 305 42
Técnhicos Médios 1233 319
Qutros Técnicos 3.284 846
Empregados 10.791 2.881
Administrativos
Operdrios 32.804 3.940
Eventuais 13.476 | 1668

Fonle: Caderno de informagdo Rdpida. 1994, p.2]

Segundo os dados apresentados na tabela 6, comparativamente aos

homens as mulheres continuam em minoria em todas as categorias profissionais.

Sdo varias as causas que originam esta situacdo e de entre elas destacamos as:

seguintes:
« Pouca escolarizagdo, o que de certo modo impede que a mulher possa
ter grandes possibilidades de emprego no mercado de trabalho:

» Preconceitos relativamente & mulher que tfrabalhg;
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que as relagdes de género instituidas constrangem as possibilidades  de
participagdo da mulher no ensino.

A fraca presenca das mulheres no ensino, reflecte-se na sua reduzda
particiopagcdo no sector formal, por ndo terem a formacdo necessaria que as

habilite a concorrer e a entrar no mercado de trabalho.

4. Mulher e trabalho

Falar da mulher e do frabalho é procurar estabelecer uma relagdo entre @
diviséio de trabalho com referéncia ao genero. O conceito de "génerd' € usado
para definir a alocagdo social das tarefas entre homens e mutheres na familia.

O ponto critico de partida € de que @ divisdo de tarefas entre os diferentes
sexos Nao é s6 "natural’, no sentido de serem orientados pela diferenga bicldgica
entre eles, mas iambém pelos costumes sodois, normas e crencas (Domingos, s/d:
5).

A mesma ideia & partihada por Eigenheer, gue defende que a divisGo social

do trabalho ndo estd biologicamente determinada, nem consiste numa opg¢do

individual e voluntdria, mas numa estratégia de sobrevivéncia fisica e social cujas
raizes se enconiram nas condicdes de vida do grupo (Eigenheer, citado por
‘Domingos, s/d: 35).

Em nossa opinido, e secundando as duas ideias acima referidas, a divisdo
social do frabalho & uma construgo social e cultural das sociedades.

Em termos de oporfunidade de emprego. as mulheres tém poucas
possibilidades devido, em parte, a sua posicdo social que as circunscreve na
dependéncia do marido e também ao seu baixo nivel de instrug@o. Nos sectores
onde se exige uma alta formagdo profissional encontramos um nL’Jmero'reduzido
de mulheres trabalhadoras {lsacman, citado por AMME, 1995 4). Assim, muitas

mulheres sdo obrigadas a trabalhar em sectores que ndo exigem qualificagdo. As
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" CAPITULO 1II: O SECTOR.INFORMAL

Neste capitulo pretendemos fazer uma abordagem do sector informal,
discutindo o conceito, a sua origem, o contexto em que surge e as dindmicas
socials e econdmicas neste dominio. Além disso, analisaremos o sector informal em
Mogambigue considerando diferentes momentos histdricos.

Imbor’ro referir que adoptamos a designacdo "sector informal’ por motivos de
adequagdo com a linguagem utilizada em documentos oficicis e na imprensa.
Consideramos todavia que existem lacunas na definicdo do sector informal.
Segundo De Vietter | 1992),-hc_§1 varias terminologias alternativas, tais como: sector
ndo estruturado, sector nGo organizado, sector de baixo rendimento ou sector ndo
registado (Tfempo n°.1137: 38).

A expressao "sector informal' surge nos primeiros anos da década de 70, no

modelo de desenvolvimento vigente apds a Segunda Guerra Mundial, Na altura

considerava-se que a industria devia absorver graduaimente a mdo-de-obra do

sector informal, servindo este, por’rdnto, como um reservatorio de forga de trabalho.

De acordo com Martinet (1991), a expressGo “sector informal’ foi empregue
pela primeira vez num estudo sobre o Gana publicado em 1973, e veio a ser
posteriormente adoptada pelo OIT (Organizagdo Internacional do Trabalho).

A manutencdo e persisfénci? actual do “sector informal’ explif:o-se pela
incapacidade do sector moderno em absorver a méao-de-obra excedentdria nas
zonas urbanas, bem como pela existéncia de ocﬁvidodés produtivas ndo
capitalistas nas cidades dos paises em vias de desenvolvimento.

Para De Vietter (1992), a quarta década de desenvolvimento da ONU deu
maior énfase & promo¢do do emprego, ao alivio da pobreza e aos direitos
humanos. Assim, o sector informal desenvolve-se neste contexto como uma forma
de absorgGo da mdo-de-obra excedentdria e como estratégia de sobrevivéncia
das populagdes urbanas. Esta ideia € partihada p_QMég—(@ para quem o
Seclor informal’ @ uma espécie de bédia de salvacdo para pessoas com baixo nivel

de vida.




|. O conceito de "Sector Informal”

Vietter (1992} afirma que: "New found enthS/GSm has been placed on the

informal sector, specially as a employment for surplus labour in the urban areas’. O
sector informal € assim caracterizado, em parte, pela criagdo de empregos &
margem do sector moderno, caracteristica essa que varia de acordo com as
circunst@ncias especificas de cada pais ou regido. Para este autor, o sector
informal & residual, por ser aquele a que a populacdo economicamente activa se
tem de sujeitar quando ndo pode entrar ou permanecer no sector moderno. Isto &,
0 sector informo! serve de recurso para a populagdo activa que por varias razdes
nao se enquadra no'sector moderno.

Para Santos, a definicdo de "sector informal & independente da
configura¢cdo do espaco fisico em que as actividades de produgdo tém lugar, do
volume de capital mobilizado para o processo produtivo, das caracteristicas
temporais da produ¢do e do facto de a actividade ser principal ou secunddria na
perspectiva do prOpfiéTdriO (Santos, 1994: 16). Ou seja, as actividades do sector
informal sdo praticadas em qualquer espaco fisico independentemente de ser ou
ndo apropriado. E também independente do volume do capital inicial disponivel,
bem como do periodo de producdo.

Coquery-Vidrovitch {1991), por seu turno, afrma que o "secfor informal
designa, o conjunto de pequenas empresas individuais ndo capitdlistas, onde se
desenvolvemn actividades geradoras de rendimentos, baseando-se nos seguintes
critérios: -

» Faciidade de acesso (o capital inicial para montar um negdcio é

geralmente baixo);

Utilizagdo de recursos locais {ndo € dependente de importacdes);
Propriedade familiar das empresas;

Pequena escala de operagoes;

Actividades ndo licenciadas (ou seja unidades econdmicas ndo

registadas).




Para Bekkers, o "secfor informal' € um conjunto de unidades dedicadas &
produgao de bens ou prestacdo de servigos, com a finalidade primordic:i de criar
empregos e gerar receitas para os participantes nessa actividade. SGo actividades
de peguena escala, com um baixo nivel de orgonizoc;éo, cCoOm pouca ou
nenhuma separacdo entre o capital e a forca de frabalho como faciores de
produgdo. Quando existem relagdes de trabalho, estas sGo.baseadas no emprego

ocasional, nas relagdes de parentesco, pessoqis e socicis, e ndo em acordos

contratuais que suponham garantias formais (Bekkers,1995:22).

Andrade defende que:

A existéncia do seclor informal da economia identifica-se como um

segmento informal do mercado do frabalho oposfo ao formal que surge a

partir da incapacidade da oferfa do emprego, convergindo nele uma vasta

e especifica comada da populagéo frabalhadord’ (1992:79).

Sandhop dafirma que o "secfor informal é um conjunto de unidades
econdmicas que funcionam fora do quadro adminisirativo legal ou esfafistico,
onde os resulfados economicos ndo sQo contabilizodas para o produfo nacional
bruto PNB" {1994: 21).

Do que acabdamos de expdr, podemos conciuir que ndo existe uma
definig@o acabada de "secfor informal' se tomarmos em conta a multiplicidade de
critérios considerados. Uns limitam-se a apresentar as caracteristicas e, outros, as
logicas subjacentes ao seu surgimento e as suas implicacdes. No entanto, apesar
destas divergéncias, podemos encontrar alguns pontos comuns: todos os autores
mencionam o facto de o sector informal operar & margem das leis vigentes em
cada pais, sem que os intervenientes estabelecam relacdes de trabalho
contratuais; absorve muita mdo-de-obra e constitui uma alternativa de subsisténcia
e auto-emprego.

Para este trabalho, a pariir destas contribuicdes, consideramos o 'Sector
Informal’ como um conjunto de actividades econdmicas ndo registadas e de
" peguena escala, gue congregam a mao-de-obra excedentdria que, por inUmeras

razdes ndo consegue emprego ou permanecer no sector moderno, cujo objectivo




& fazer face ao elevado nivel de vida, garantindo deste modo a subsisténcia de
varias familias desprovidas de meios.

A nogdo de "informal’ tem ainda aplicagdes em outros dominios como, por
exemplo, o planeamento fisico das cidades. Nos arredores das cidades as
construgoes obedeciam a uma estrutura fradicional, para resolver sem custos os
problemas colocados pela modernizagdo colonial. Trata-se dos chamados bairros

de canico (Coquery-Vidrovitch, 1991: 14).

2. L égicas de funcionamento do Sector Informal

Uma das gquestdes que tem dominado o debate sobre o sector informal, na
optica do desenvolvimento, & que tendéncias se podem identificar? Isto &, o sector
informal constituird um meio para se fazer uma acumulagdo que posteriormente se
investird em actividades do sector formal2 Ainda mais, o sector informal informal &
capaz de gerar rendimentos suficientes para acumularg Que utilizagdo € dada aos
rendimentos gerados neste tipo de actividade informal?

r Segundo Martinet (1991}, dentro do sector informal podemos encontrar dois
grupos: os que acumulam (sector evolutivo) e 0s que ndo acumulam {sector
involutivo). Duma maneira geral existem vdarios niveis de comércio informal, que
actualmente é praticado por diferentes camadas.

O autor reconhece que sendo o investimento heterogéneo, este facto se
reflecte na diferenciagdo das capacidades para gerar rendimentos. AsSiEn, quanto
mais lucrativa € uma actividade, maior investimento inicial foi necessdrio.

Por outro lado, nem todos os rendimentos gerados pelas unidades dentro dow
sector informal se destinam & acumulagdo. Muitas vezes os proprietdrios dos
pequenos negdcios estdo envolvidos em redes de solidariedade que os ojudorcm"
a ascender a situoc;c‘:no-due tem, criando-lhes, por isso, obrigagdes sociais. Nesses
casos, 0s rendimentos que obtém no sector informal sGo, em parte, consumidos em

forma de redistribuicdo: festas, presentes e cerimonias.
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Assim, a capacidade de gerar rendimentos ndo implica automaticamente a
acumulagdo. Nesta logica, agueles que conseguem acumular para investir seriam
os proprietdrios mais desligados das redes familiares e de solidariedade.

Outro aspecto que também tem merecido as atencdes € a capacidade do
sector informal em gerar empregos. Mas qual € a estrutura laboral e que tipo de
regimes de trabalho existem?

Nas actividades do sector informal encontramos vdrios tipos de
trabalhadores:

» Proprietdrios - que geralmente trabalham também nas suas unidades; sao

mais do que gestores;

Ajudantes familiares - sdo da familia do proprietério e ndo auferem uma
remuneragdo; como residem na mesma casa e ai sdo sustentados,
considera-se que o trabalho no negocio do marido, do pai, do tio ou do
primo, € uma extensdo do trabalho doméstico;

Aprendizes - sao jovens normalmente conhecidos do proprietdrio, que em
froca da aprendizagem de um oficio trabalham na unidade com uma

remuneracao incerta e muito baixa;

Assalariados --normalmente ndo tém relacoes famitiares ou de amizade

com o proprietdrio; sGo individuos que conhecem j& um oficio e auferem

uma remuneragdo; © assalariado  tem um estatuto que pode ser
tempordrio ou permanente, existe uma grande variacdo do saldrio e do
tempo de trabalho. As formas do assalariamento “informal’ sao diferentes
das do assalariamento "c/dssicd’, a remuneragdo fixa parg um tempo
dado (Martinet, 1991).

Considera-se que os aprendizes constituem um grupo importante no
conjunto dos trabathadores do sector informal, recebem uma formagdo do patrdo
e participam na sua unidade de produgdo. Em relacdo & remuneracdo, quando
esta existe € muito baixa. O recrutamento dos aprendizes depende de lacos entre
o patrgo e a familia do aprendiz, onde o patrdo ensina os seus saberes ao aprendiz

e a familia deste paga a aprendizagem. A permanéncia do aprendiz nas unidades
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de omeijods ou de frutas, de acordo com a época de colheita; de bebidas de
fabrico caseiro, de carvdo, de amendoim torrado, de castanha de caqju e de
magarocas assadas.
"“Deste modo, encontramos na aliura comparativamente, um sector informal
que apresenta:
« Menor volume de actividades (ftomando em conta o volume de
actividades praticadas actualmente);
» Predomindncia de actividades nas dreas suburbanas e peri-urbanas
(enquanto que actualmente procura-se clientela nas zonas yrbanas);
¢ Sector informal pouco competitivo;
» Variagdo do numero de vendedores segundo a época e a abundéncia

das colheitas.

A pratica desta actividade ndo tinha por finalidade a acumulac&o, mas sim

a sobrevivéncia, e os seus ganhos eram uma espécie de complemenio do

orgamento familiar. Existiam também mercados criados por iniciativa camardria, 6

que ndo conseguiam salisfazer as necessidades suburbanas. Este fendmeno
verificava-se também nas zonas urbanas mas em outros ramos de actividades:

s Alfciates

e Engraxadores

o Barbeiros

s Prostituicao

Pela descricGo que Rita-Ferreira faz podemos constatar que o comércio
informal ndo € um fendmeno novo em Mocambique, remon’rondo Qo periodo
colonial. Neste periodo, as actividades do sector informal j& erom praticadas, sé
que ndo em grande dimensdo. O autor considera que a proliferacdo de
"vendedores' € uma caracteristica dos centros urbanos da Africa negra e liga-se,
quer ao grande volume de mdo-de-obra ndo qualificada que se enconira
disponivel, quer aos reduzidos saldrios auferidos pela maioria dos chefes de familia

e pela existéncia de um numero consideravel de mulheres solteiras, divorciadas e
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de produc@o torna-se importante quando ele evolui, pois garante a manutencao
da actividade na unidade de producdo.

A possibilidade de dispdr de mao-de-obra barata € que explica, para muitos
autores, o dinamismo e a capacidade de sobrevivéncia e de acumulacdo do
sector informal.

Como trabalhamos sobretudo com actividades do comércio informal, ndo
enconframos aprendizes durante o nosso estudo. No entanto, registamos a
presenca de gjudantes familiares e de assalariados. Como veremos mais adiante,
constatamos também a precariedade dos contratos de trabalho (informais ou

"apalavrados’) e a auséncia de regulamentagdo dos tempos de trabalho.

3. O sector informal em Mocambique

Actualmente varios estudos _esféo sendo feitos em Mocambique sobre &
sector informal, tanto no Gmbito  econdmico, como social, cultural, politico e
juridico. Com efeito, os factores que estdo na origem do sector informal sdo
diversos, variando de pais para pais. A fitulo de exemplo, para J. Gumeta (1994), as
causas sdo inUmeras, de acordo com o tipo de organizacdo econdmica e social,

regime politico e os moldes em que é praticada a economia informal. Esta autora,

referindo-se a razdes juridicas, cita a existéncia de leis econdmicas ndo aplicadas,

pelo facto de ndo incentivarem o pequeno empresdrio, concomitantemente com
as altas taxas alfandegdarias.

E preciso buscar as origens do sector informal acinda no periodo colonial, e
para este periodo a principal fonte @ o frabalho de Rita-Ferreira, publicado em
1967/68, com uma descricdo exaustiva da cidade de Lourenco Margques.

De acordo com o autor supra-citado, encontramos neste periodo na capital,
vendedores que exercem as suas actividades nos mercados espon’rc‘:neos que em,
grande numero, se espalham por toda a drea suburbana. S&o actividades

caracterizadas pela eventualidade e instabilidade, nomeadamente: vendedoras
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viivas com encargos familiares, que ndo conseguem por outros meios ganhar o

suficiente para viver (i967/68: 372).

A constatagdo actual de um crescimento sem precedentes do sector
informal en;l Mocambique, ndo pode ser explicado fora do contexto mais geral dos
processos de desenvolvimento no continente Africano.

Com a proclamagao da independéncia nacional em 1975 e a afirmacdo
do cardcter popular do Estado mogambicano, os colonos abandonaram o pais,
destruindo lojas, instalagdes e equipamentos. Estas acgdes provocaram graves
problemas no funcionamento do comércio no pais. Assim, no inicio da década de
80 assiste-se o uma caréncia de produtos no mercado nacional. Como
consequéncia houve uma "proliferagdo de candongueiros cujo objectivo era
enriquecer @ custa da exploracdo da populagdo, substituindo os colonos”
Ministério de Comércio Inferno, 1985: 5)5. Foi durante este periodo que se criaram
os "lojos de povd', para assegurar © abastecimento G populacdo e combater a
especulagdo e o agambarcamento de produtos.

No inicio da decada de 80 ¢ instituido em Mogambique o Sistema Nacional
de Abastecimento (SNA), para fazer face a érise econdmica que assolou o pais. O
SNA seria infroduzido gradualmente pelo pais {Ministério de Comércio Interno,
1985:6). Este sistema consistia na distribuicdo de quotas aos comerciantes que,
posteriormente, as vendiam & populagdo. A quantidade dos produtos dispo‘nive'is
para a populag&o dependia do numero de membros do agregado familiar, o que
muitas vezes era insuficiente para um més.

Frequentemente © comerciante vendia o©os produtos destinados ao
abastecimento da popula¢gdo aos vendedores informais, a pregos mais altos do
que o5 estabelecidos pelo governo, para obter um lucro maior. Por seu turno, o
vendedor informal preferia revender estes produtos em quantidades muito
peguenas. Assim, as familias procuravam outras alternativas, comprando produtos

aos candongueiros, a pre¢os muito altos.

5.Candongueiro € um termo usado pelo presidente Samora Mache! para denominar os vendedores informais.
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De notar que nesta allura, devido & escassez, o vendedor informal
comprava os produtos ao comerciante a pregos superiores aos estabelecidos pelo
governo, e por sua vez revendia-os por valores ainda mais altos do que os
praticados na loja.

Outras iniciativas revelam uma grande criatividade dos vendedores informais
e sobrefudo a sua capacidade de adaptacdo ao contexto sécio-econdmico:
devido ao fraco poder de compra da populacdo e & escassez dos produtos.
Vejamos alguns exemplos:

e Os pequenos alfaiates durante a escassez apertavam a ‘roupa das

calamidades”, que os clientes recebiam nos donativos;

Em regides com abunddancia de coco fabricava-se em casa dleo de
cozinha;

No mercado Xipamanine e, em algumas lojas, pagava-se por unha para
por verniz;

Fabrico caseiro de sal para venda a partir da agua do mar;

Venda de pequenas unidades de manteiga e compota para untar o pdo.

Como podemos ver sao vdrias as alternativas cos altos precos e & escassez
dos produtos neste periodo de crise econdmica pos-independéncia. Contudo, as
actividades do sector informal nesta altura ainda ndo finham atingido as
proporcdes actuais. '

Com o agravamento da crise econdmica no inicio da década de 80,
motivado pela guerrq, calamidades naturcis e a introducdo do PRE o sector
inforrhol alinge uma dimensdo maiox

O PRE, segundo o discurso estatal, foi concebido com os seguintes objectivos
(Ginja,1995):

« Estancar a queda da economia e promover o desenvolvimento do pais,

mesmo nas condigdes de guerra que afectavam grande parte do

—
e

territdrio mocambicano;
+ Restabelecer os equilibrios macroeconémicos e restaurar um ambiente

favoravel ao desenvolvimento:

—




« O despedimento dos trabalhadores foi acompanhado da desvalorizagdo
da moeda, a taxa da inflagdo continua muito acima do projectado em
1994; a inflacd@o foi duas vezes superior ao programado e em 1995 foi de
54,9 contra 24% programados (Noticias, 23-3-1996).

Duma maneira geral, as medidas tomadas no ambito do PRE sdo
socialmente inaceitaveis.

O sector informal ndo surge com o PRE como vimos anteriormente, No
entanto, a partir de 1987, este sector evoluiu: "The Liberalizing Polices of Economic
Reabilitafion Prograrmme FPRE, have stimulated the informal sector whose recent
growth has been quite spectaculal (De Vletter, 1992: 2). -

Hoje o comércio informal € um sistema de grossistas e retalhistas que
fornecem uma série de produtos aos consumidores de vdrias regides do pais.

Para a populagdo de menores rendimentos que tem suportado os custos
sociais e econdmicos do PRE para estes, o sector informal aparece como uma

alternativa para a sua subsisténcia.

tl. A participacdo da mulher no secth

A mulher constitui um dos maiores intervenientes do sector informal. Nas

cidades da Africa Subsahariana as mulheres que se dedicam a uma série de
pequenas actividades geradoras de rendimentos sGo cada vez numerosas. No
entanto, a sua participagcdo no sector informal nGo deve ser vista a partir de uma
perspectiva individual, mas também como uma estratégia do grupo familiar
(Bonnardel, 1991:17).

' As mulheres na cidade tém como responsabilidade primeira a subsisténcia
familiar, e como geralmente tém pouco dinheiro para investir nas actividades

informais, estao sobretudo no pequeno comércio cujos rendimentos garantem a
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+ Reverter as tendéncias negafivas de crescimento econdmico e promover

as forcas de mercado.

Para a concretizagcdo destes objectivos preconizaram-se as seguintes

medidas:
e Liberalizacdo de precos.
o Privatizag@o de empresas
» Despedimento da mdo-de-obra excedentaria

e Contencdo de despesas publicas

A implementagdo do PRE, assistida pelo Fundo Monetario Internacional [FMI)
e pelo Banco Mundial, evoluiu para o sistema de economia de mercado. Oito anos
depois da infrodugcdo do PRE, os objectivos econdmicos entdo definidos para o
periodo 1987-1991, estGo muito longe de serem alcangados (Noticias,32-3-1996:p.1).
Do ponto de vista da populagdo, esperava-se que as medidas econdmicas no
ambito do PRE tivessem resultados positivos na melhoria do seu nivel de vida, facto
que ndo aconteceu.
Em 1987, o Governo Mogambicano e o Banco Mundial afrmavam que entre
10 e 15 por cento da populagdo vivia abaixo da linha de pobreza absoluta. Esta
cifra & hoje superior a dois tergos da populagdo (Nofticias,23-3-1996: p.1).
Segundo o jornal Nofticias (23-3-96: 1), o que aconteceu depois da
implementa¢do do PRE foi: |
» Os subsidios estatais foram reduzidos nas dreas de salde, educacdo e
aimenta¢do, causando a deterioracdo do  saldrio  real e,
consequentemente, do poder de compra da populacdo.
A redugdo dos gastos publicos confribuiv também para o agravamento
do desemprego, como consequéncia dos despedimentos em massa dos
trabalhadores.
O crescimento rapido dos precos.
A pardlizagdo de actividades produtivas importantes (por falta de

matérias primas)




subsisténcia familiar sem acumular. Assim, as aclividades femininas nas cidades
estao sobretudo.ao nivel de subsisténcia.

Nestas condigoes desenvolveram-se capacidades de criatividade e de
improviscdo de actividades muitas vezes pobres. Estas mulheres em geral, "apdiam-
se em engenhosos saberes herdados no meio rural que infroduzem no meio
urbano..." [Bonnardel, 1991: 17}, como o fabrico caseiro de bebidas, venda de
mariscos em montinhos, de frutos e de outros produtos.

Hoje em dia na cidade de Maputo é frequente ver-se um grupo de mulheres
numa esquing, a vender montinhos de horﬁcoigs, frutas, mariscos, cereaqis e outro
tipo de produtos. Mas como explicar o fenémeho de maior participagdo feminina
no sector informale SGo estas questdes que abordaremos a seguir.

s

4.1. Caracteristicas do comécio informal praticado pelas mulheres

Segundo Andrade (1992}, depois da Segunda Guera Mundial, as cidades de

Africa eram cidades de homens, com 30 a 40 mulheres em média para cada 100
homens. Hoje assistimos a um cendrio diferente. Actuaimente encontramos um
equilibrio maior nha propor¢do de homens e de mulheres, mas estas confinuam
apesar de fudo excluidas dos sectores mais importantes da vida urbana, como o
da economia formal.

Como vimos anteriormente “Mulher e frabglho”, as mulheres nas cidades sGo
geralmente excluidas do 'seé:’rdr- formal da economia devido ao fraco nivel de
escolorizoc;do- e por causa da discriminagcdo na admissGo nas empresas e sector
publico: porgue a mulher fem mais responsabilidades familiores e os niveis de
absentismo sdo maiores. Uma vez que a agricultura familiar ndo constitui uma
alternativa viavel para a maioria das citadinas, o sector informal & o recurso mais
importante para fazer face & subsisténcia familiar.

Para Fulane (1994), o proprio desenvolvimento da sociedade tem confribuido

muito para a participagc@oe massiva da mulher no sector informal. A estrutura da

30




vida socio-economico e cultural do pais encaregam-se de criar € desenvolver este
sector assumindo maior ou rhenor importéncia em funcdo da estabilidade ou
instabilidade do nivel de vida dos cidaddos.

Segundo Bonnardel, as mulheres com fixa¢do mais recente nas cidades
praticam actividades informais mais humildes e, ao mesmo'iempo, mantém o
cardcter enddgeno da economia, urbana, acentuando o estado semi-rural das
pequenas e medias cidades. Sendo assim, o sector tercidrio con'cen’fro o efectivo
feminino mais numeroso (1991 19).

O comércio informal ndo é somente praticado por mulheres "desiocadas’,
“refugiadas’, "regressadas’, desempregadas desprovidas de meios, mas também
por aquelas que j& ultrapassaram o nivel de subsisténcia.

Para as primeiras, o nivel muito baixo de escolarizacdo, os despedimentos e
o saldrio baixo do marido e a guena, fizeram com que procurassem no sector
informal uma alternativa de subsisténcia, SGo pessoas das camadas com baixos

niveis de vida, que encontram no sector informal, a "bdia de salvagcdo das

inspirogdes de sobrivevéncia, ao descobrir nele formas de actividades ainda que

infimas ou inferminentes em ftermos de rermuneracdo que lhes permife ndo morrer
cde fome' ([Andrade, 1992: 79}.

No entanto o segundo grupo, € constituido por grandes empresdrias, esposas
de assalariados ou de familias com rendimentos médios, que se movimentam para
além fronteiras. Este grupo tem o sector informal como uma fonte de acumulacdo,
com prdtica de varias actividades muitas vezes ilicitas, nomeadamente; venda de
grandes stocks de cereais, bebidas, electroddmesticos, automovéis e dutros
mercadorias. Deniro deste grupo algumas possuem estabelecimentos legais, mas
optam pelo sector informal para fugirem ao fisco.

Existe pois desigualdade entre os dois grupos, o segundo teve possibilidades
de inicior com um capital maior, a julgar pelo tipo e volume de actividades que
pratica.

Em relagdo ao financiamento constatamos uma raridade de fontes oficiais

(crédito bancdrio), pela inexisténcia de garantias necessdrias (pequena dimensdo




de operacdes, pouca rentabilidade). Assim os intervinientes do sector informal
recomrem a outros fontes, que veremaos Q seguir.
As fontes para a aquisicdo do capital para o investimento sdo varias de entre
elas passamos a citar as seguintes (Martinet, 1991).
« Poupancgas pessoais {provindas de saldrios ou de actividades ndo formais)
Rendimentos de negocios no sector informal
Contribuicdo monetadria familiar
Tontines (xitique) - sistema colectivo de adiantamentos regulares de
montanies em dinheiro, que garantem aos que fazem parte do grupo
dispdr, rotativamente, de somas mais avultadas para aquisicdes pontuais

de mercadorias

Segundo Martinet (1991) @ grande heterogeneidade nas formas de

financiamento do sector informal reflete-se na diferenciacGo das actividades
informais do ponto de vista das suas capacidades de acumulagdo. Portanto o
primeiro grupo pertence ao sector "involutivd' ou seja ndo acumulam, E o segundo
pertence ao sector "evolulivo' que acumula. Neste caso, quanto maior for o
rendimento do investimento maior € a acumulagdo, porque se pode montar
negocios com maior margem de lucros.
Enire as mulheres vendedeiras encontram-se varias formas de solidariedade,
nomeadamente: _
o Empréstimos (de produtos e dinheiro)
Na auséncia de alguém no local de venda, as outras velam pelo produto
da gue ndo estd
Na impossibilidade de se fazerem viagens, uma do grupo pode
encarrega-se de comprar o produto da colega
Em casos de falecimentos faz-se uma coleta de dinheiro para dar apoio a
colega

Xitique




Apesar de ndo ser frequente, alguns homens participam em grupos de
xifigues. 7

Podemos concluir que o comércio praticado pelas muiheres, apresenta
‘caracteristicas idénticas ao dos homens: com vdrias fontes de investimento; ‘uns
com baixo investimento outros com capital considerdvel, gestdo rudimentar,
auséncia de uma verdadeira contabilidade, actividade nao licenciada e fraca
produtividade. Este tipo de comércio ndo tem tido acesso ao crédito bancdrio por
ser considerado inseguro.

Nos Ultimos tempos a mulher entra em circuitos que sé eram reservados aos
homens, importa produtos dlimentares, de toilette, roupas, mobilidrios,
electroddmesticos, carros e outros artigos de luxo, “comeércio que é alimentado
pelo contrabando...as muilheres dominam o comércio de bens alimenftares...”
(Bonnardel, 1991: 20).

A prostituicdo é também outro negodcio que pode ter uma estreita ligagdo
com as pequenas vendas. Muitas vezes as mulheres proprietdrias das baracas ou

empregadas fazem um duplo negdcio enquanto vendem, praticando ao mesmo

tempo a prostituicdo, utilizando como capa a barraca.

4. 2. Apoio familiar a actividade informal da mulher

Para as mulheres que procuram no sector informal uma alternativa de
susbisténcia, a mdao-de-obra tem sido geralmente familiar, onde segundo
Bonnardel (1991) os complicados saberes foram transmitidos de mde para filhag,
esta desde pequena dd uma grande gjuda & made.

Muitas vezes quando regressa das aulas, ndo tem tempo para fazer os seus
deveres escolares, porque tem que ficar junto a porta ou a baraca a dar uma
gjuda a made, enquanto o irMmado estd ao lado a jogar a bola. Neste caso
enconframos uma contradicdo, a mde queixa-se de ndo conseguir emprego

porgue possui habilitagdes muito baixas, por isso pratica o comércio informal, mas
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ao mesmo tempo, esta mesma mulher encorgja a filha a vender produtos e com o

risco de perder o ano lective por faltas ou mesmo por mau aproveitamento.

Segundo Casimiro, sem divida que as tarefas feitas pela mulher ndo Ihe
permitem poder adguirir formagdo academica, pois ela encontra-se ocupada
quase durante todo o dia (Casimiro, 1986: 26 citado por AMME).

A criangd, ao djudor' a mde a vender, estd a prepararse para ser boa
negociante, enquanto que o rapaz vai d escola para poder ter bom emprego, o
que o coloca numa posicdo vantgjosa em relacdo & mulher. Portanto, duma
maneira geral, a mulher tem tido gjuda de alguns familiares no sector informal,
normalmente tem sido do sexo feminino, que podem ser: filhas, irmds, cunhadas e
sobrinhas. Em aiguns casos tem 'aparecido membros do sexo masculino, mas
raramente,

No capitulo que se segue, pretendemos apresentar o nosso estudo de caso,

no mercado Bazuka.




e

CAPITULO IV: O MERCADO BAZUKA: ESTUDO DE CASO

Neste capitulo caracterizamos o mercado Bazuka, onde decorreu © nosso
estudo: a sua origem, as formas  de organizagdo, destacando as suas
especificidades em relagdo a outros mercados.

Nomeadamente, o facto de as vendedeiras deste mercado manterem
circuitos comerciais com os mercados do sul, centro e norte do pais, o0 que € muito
importante para a constituicdo do mercado nacional. Por outro lado, este circuito
leva-as também & Swaizildndia e Afica do Sul parfiéipando assim no comércio

externo do pais.

I. Origem do mercado Bazuka

O mercado Bazuka fica locadlizado no bairo de Xipamanine,
aproximadamente a 500 metros do mercado ceniral de Xipamanine. Trata-se de
um prolongamento do mesmo. Surgiu em 1986 como resultado da falta de lugar
para os novos vendedores no mercado de Xipamanine.

Maria Julia, fiscal gue acompanhou o processo, declara que:

"as pessoas chegavam de fodos os canfos por causa da guerra, invadindo a
drea reservada @ venda de frangos, por falfa de espago. Logo, a
odministracdo do mercado Xjpamanine decidiu reunir fodos os seus
militanitesé para orgam}?_arem as pessoas em pequenos grupos para o Novo
mercado. No inicio eram poucos, mas com o fempo foram aqparecendo
mais e hoje é o que se pode ver.." ([Maria JUlia, comissdo do mercado
Bazuka, 1996).

¢ Por "militante”, pretende referir-se a todos os colaboradores do mercado Xipamanine e que estavam ligados
ao Grupo Dinamizador do bairro.

35




Os vendedores que se mudoram para o novo locai ocupavam o campo de
futebol’ e a drea reservada & venda de frangos. Até ao momento Bazuka e}o 0
nome de uma casa comercial localizada na zona. Mais tarde, esta designagdo
aplica-se ao novo mercado, onde j& havia algumas mulheres que vendiam fritos.

Desde os primeiros anos do seu funcienamento uma das caracteristicas mais
salientes do mercado foi a predomindncia da venda a grosso. Este facto distingue-
o dos outros, na medida em que chegou a ser o principal fornecedor de cereais
para outros mercados, tais como: Campo de futebol de Xipamanine, "Kompon#,
Baixa?, Vulcanol®, "Xikhelene''" e outros (MOA/MSU, 1993:18).

No entanto, 0 mercado Bazuka continua subordinado em termos
administrativos ao mercado Xipamanine. Esta situacao reflecte-se no facto de os
fiscais serem controlados por este, bem como na centralizacdo das receitas
provenientes da cobranga de taxas aos vendedores.

Segundo constatamos no local o numero inicial de vendedores foi estimado

em 400. Actuaimente tém-se registado desisténcias por parte daqueles a quem o

negocio corre mal e optam por mudar de mercado ou até de actividade, mas

também se constatou a chegada de novos vendedores. Como resultado desta

situacdo é actualmente dificit calcular o nimero exacio de vendedores.

7. Curiosamente, o local de onde os vendedores foram evacuados para o mercado Bazuka, actualimente é
um grande mercado informal.

8 Locdliza-se no prolongamento da avenida Valdimir Lenine.

? Localizava-se na esquina enfre av. 25 de Setembro e a rua da Mesquita, junto do mercade central. Este
mercado actualmente ja ndo existe, mas nos anos passados foi uma das grandes fontes de fornecimento e
aquesi¢do de produtos da primeira necessidade.

18 Situado na zona do Aeroporto ac longe da linha ferrea.

' Encontra-se na praga dos combatentes.
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2. A organizagdo do mercado

No que toca a organizagdo do mercado enconframos a oficial que
obedece aos critérios exigidos pelo Conselho Executivo, bem como a informal que
resulta da iniciativa dos vendedores. Actuando em conjunio, facilitam as
cobrancas e evitam confrontos. Existe também um posto policial instalado a
pedido dos vendedores.

O que pretemos demostrar € como estas formas de organizagdo se

articulam e concomrem para o bom funcionamento do mercado.

2. 1. A comissdo do mercado e os fiscais

A comissdo & constituida com a chegada dos primeiros vendedores em
1986. A sua composi¢do, no énionto obedece as necessidades especificas do
mercado, sendo actualmenie formada por :
. Dois fiscais (contratados pelo mercado Xipamanine e pagos pela
administracdo do mesmo a partir das receitas da cobranga de taxas).
o irés vendedores, das secches de armoz, agucar e farinha de milho,

(escolhidos pelos vendedores do mercado e ndo remunerados).

Dos cinco elementos que fazem parte da comissdo trés sdo mulheres, duas

vendedeiras € uma fiscal e, outros dois sdo homens, um fiscal e um vendedor.

A comissdo do mercado tem como fung¢oes:
+ Controle dos vendedores
AlribuicGo das bancas aos vendedores
Zelar pelo cumprimento das normas de organizagdo do mercado

Resolug¢do dos problemas




No entanto, a comissdo funciona so quando surge algum problema e,
normalmente tem intervido para solucionar alguns casos de disputas, roubos,

agressoes entre os vendedores e entre estes e os compradores.

Quando surge algum problema a comissdo tenta resolve-lo internamente e,
quando ndo o consegue, encaminha-o para a policia. Portanto existe uma

arficulacdo entre a comissGo e o posto policial.

Como vimos anteriormente o mercado conta com dois fiscois, sendo um
deles do sexo feminino, estes foram seleccionados de entre os vdrios "milifantes' do
bairo de Xipamanine pelo "Grupo Dinamizador/'?, para lthes garantir uma
actividade remunerada. A este respeito, Maria Julia, uma das nossas entrevistadas
confou-nos o seguinie:

"trabalho neste mercado hd dez anos, desde o seu surgimento em 1986,

quando os vendedores foram fransferidos do campo de futebol de

Xipomanine para aqui; como sou da OMM, e ndo recebia nada, fui

escolhida para fazer parfe da fiscalizagcGo ha dez anos; assim ja tenho com

que comprar o0 pdo para as criangas, apesar de ser bouco mas ndo é o

mesmo que nadd' [Maria JUlia, mercado Bazuka, 1994).

Uma das fungdes dos fiscais € a cobranga da taxa de permanéncia no
mercado, que & de 500.00 Mt. por saco e, 250.00.Mt, por embaiagemi3. Ao fim do
dia, a receita € entregue a Administacdo do mercado Xipamanine, onde ©
mercado Bazuka se encontra subordinado. Trata-se, portanto, de mais uma forma
de arficulagdo entre a comissGo do mercado Bazuka e a administracdo do
mercado Xipamanine.,

Segundo pudemos observar no local, apds o pagamenio os vendedores
recebem senhas correspondentes ao valor pago. Durante este processo ndo fem
havido problemas graves, embora de vez em quando se registem algumas fugas.

Aproposito, um dos fiscais testemunhou este facto com o depoimento seguinte:

12, Posteriormente foi fransformado em Destritos Urbanos.

13 Uma embalagemn contém 24 pacotes de agucar ou farinha de um quilo cada.
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"Ndo temos fido muifos problemas com os vendedores, mas de vez em
quando tentam enganar-nos. Veja por exemplo, o meu colega esta a pedir-
me poara o giudar a conferir os sacos que estdo sendo carregados ali. Como
estd a cobrar noutra zona, quando aparece algum clentfe os vendedores
caregam os produfos para o carro. Se a gente ndo os vé, pronfos, ndo
pagam aqueles sacos ou embalogens que foram comprados. Por isso, logo
que nos apercebemos, deixamos de cobrar onde nos enconlramos, dirngimo-
nos para o local e conferimos quanios sacos esfao no camro e fazemos as
contas e anofamos num papel e, quando for a vez de cobror naquela
secedo juntamos o valor dos sacos vendidos com o dos que ainda estéo por
vender..." (Maria JUlia, Mercado Bazuka, 1996).
Os fiscais trabalham segundo uma escala, onde, a partir da Terca a Sextao-
feira, trabalham os dois e, do Sadbado & Segunda-feira, s6 trabalha um deles e o
outro tem trés dias de folga, nomeadamente, Sdbado, Domingo e Segunda-feira.

No mercado Bazuka existem armazéns onde os vendedores guardam os seus

produtos. Estes armazéns ndo sdo controlados pela comissdo, mas sim pelos

proprietarios. SGo propriedade privada de individuos que sdo ou eram vendedores
do mercado e que actualmente mudaram de actividade ou estenderam o seu
negdcio.£ cobrada aos vendedores uma quantia de 300 meticais por saco e 150

meticais por embalagem por dia de armazenagem.

2. 2. Seguranca do mercado

No mercado existe um posto policial, criado em 1990 para responder com
prontiddo as solicitacoes dos vendedores.
Segundo o responsavel do posto policial do mercado Bazuka, este surge a

pedido dos vendedores, face ao elevado indice de roubos e agressoes. A este
respeito ele revelou-nos o seguinte:
"quando este posto foi criado existiam rés grupos de marginais orundos de
varios bairos periféricos da cidade de Mapufo, nomeadarnente:
Chamanculo, Mafalala e Maxaquene. Estes vinham armados de machados

e cafanas, ameacavam os vendedores e afé houve casos em que alguns
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ficaram sem as receifas do dia; aproveitavam-se dao minima distragdo dos

vendedores para roubarem fudo, além destes grupos existia um oufro grupo

de sete a oifo mulheres que faziam confusGo como se estivessemn a escolher
os produtos, enquanto era so para barathar os vendedores, no fim saiom
com quotro sacos e sé com dois pagos...” (Responsavel do Posto Policial do

Mercado Bazuka, 1994).

Depois das 18.00 horas, altura em que o posto policial deixa de funcionar,
existem guardas nocturnos que velam pelo mercado, reforgados por uma forga
operativa'4 que durante a noite vela também pelo bairo. Este servigo dos guardas
é pago pelos vendedores afravés da taxa de seguranga pessoal e a dos produtos,
correspondente a mil meticais mensais. No entanto, a policia é paga pelo Ministério
de tutela.

Actualmente, vive-se no mercado um clima de paz, pois a policia,

neutralizou todos os grupos.

No entanto, segundo a nossa fonte, subsistem ainda alguns problemas, com

destague para os seguintes:
o Espancamentos
s Roubos

o Masalamusals .

Transcrevemos alguns casos de "masalfamusareportados pelas vitimas:

o "A Ulima vez foi na ferceira semana de Julho de 1996 quando
apareceram aqui dois jovens do norfe e pediram Irés embalagens de
acucar e pagaram o senhora, esfa confou o dinheiro e viv que ndo esfava
complefo, os mogos deram o que faltava e foram-se embora, s6 que finha

o valor de duas embalagens’ (Maria Julia, mercado Bazuka, 1996}

14, $ao policias que fazem patrulha durante a noite.

5 Masalamusa, € o termo frequentemente utilizado pelos vendedores do mercado Baruka para designar
roubos através de certas magias usadas por individuos, através das quais conseguem sacar dinheiro sem que a
vitima se aperceba, por exemplo: Se alguém pede cinco sacos de agucar €, em froca paga um montante
equivalente em dinheiro. No entanto, depois do negdcio, quando o vendedor confere o seu dinheiro s6 e
resta o comespondente a dois sacos.
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"um oufro dia apareceram dois jovens do norfe e compraram mitho;
como ndo sabia de nada, recebi o dinheiro-e guardei-o com o que ja
tinha, mais tarde, aparece uma moca e diz-me para ter cuidado com o
dinheiro que OCCJbO‘VO" de receber, a minha sorfe € que finha cmarrado
com um fio, separei o dinheiro e pus sal e cinza meli noufro saco, Irés dias
depois fui conferir faltavam cinquenita mil meficals’ (Esperanga, mercado
Bazuka, 1996).

"sé sdo apresentadas queixas sem maitéria, ‘masalomusa” nunca faltam
em locais como o mercado Bazuka, a policia fem recebido queixas, mas
nada pode fazer, porque ndo tem provas'(Responsavel do Posto Policial

do mercado Bazuka, 1996).

Em relacdo ao trabalho efectuado pela pdlicia soubemos no local que esta

nunca fez chaniagens a ninguém, o posto estd no local para velar pelos
vendedores e seus produtos. Até aqui ainda ndo surgiram divergéncias enire @

policia e os vendedores.

3. A organiza¢do informal no mercado

O mercado Bazuka, além da organizag@o anteriormente designada de
“formal' apresenta uma outra forma de organizagdo o que apelidamos de "ndo
formal'. Esta outra forma de organiz¢do, partindo da iniciativa dos vendedores,
procura regulamentar com madis detalhe o funcionamento do mercado. £ neste
contexto que foram criadas as vdarias seccdoes (termo localmente utilizado para
designar o lugar); uma sec¢do junta os vendedores de um determinado produto
no mesmo local e tem por objectivo facilitar o controlo dos vendedores e dos

produtos, bem como aproximar os vendedores uns dos outros e faculiar a
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solidariedade entre eles. Cada secgdo € chefiada por um individuo escolhido
pelos vendedores e constitui a primeira insténcia na resolugdo dos problemas do .
mercado. Imediatamente a seguir vem a comissdo do mercado.

O surgimento desta nova "esfrufurd’, se assim a podemos chamar, prende-se
com razdes de natureza organizativa. £ ela que controla os vendedores, antes
dispersos, € 0s produtos vendidos no mercado. Alias, Ndava, um dos fiscais do
mercado, confirmou-nos este facto com o seguinte depoimento:

"Como estavam dispersos era dificil confrold-los, assim decidimos armuma-los

de acordo com o produfo que vendem, e o frabalho fornou-se muito mais

facil para nds; e os vendedores das secgoes conhecem-se, depois foram

escolhidos chefes de secgdes..." (Ndava, fiscal do mercado Bazuka, 1996).

Segundo soubemos no local, quando se introduziu o sistema das secgoes, 0s
vendedores reagiram positivamente, o facto que é corroborado por Cristina Fumo,
vendedeira do mercado:

"NGs estarmos a gosfar desle fipo de organizagcao, por exemplo, aqui na

secgdo de arroz fodos conhecemo-nos. Por bUfro lado, foi methor assim,

porque existem proadutos como o dleo que se pode derramar dum momento
para outro. Imagine que ao lado tivesse acucar, este ficaria sem ufilidade.,
além disso é facil cooperarmos umas com as oufras...” (Mercado Bazuka,

1996).

Como pudemos observar no local, de facto, &€ muito mais facil controlar os
vendedores organizados em secgdes do que quando eles se encontravam
dispersos.

No mercado Bazuka existem as seguintes secgoes:

1. Seccdo de oléo

de arroz

de agucar

de farinha de trigo

de milho em grao

2.
3
4, de farinha de milho
5
6
7

de peixe




de ‘horﬁculos
de sabdo
de pdo

de amendoim

Antes de se introduzir esta forma de organizagdo, o relacionamento entre os
diferentes intervenientes no mercado ndo era muito eficiente, pois, segundo Justina
Julio, ele obedecia a factores tais como: lagos de amizade, de parentesco e
aproximidade ou distancia fisica das bancas dos vendedores. A este respeito
Justina JUlio afirmou o seguinte:

"as seccles sdo vanfgjosas porque alem de darmo-nos bem, existe

cooperacdo entre nds. Veja sé que quando alguém esta impossibilitado de

vigjar, pede a outra colega de secgdo para comprarthe o produfo, e assim
forna-se mais facil porque fodos vendemos o mesmo produfo e sormos quase

uma familia. O que ndo aconfecia anfes, quando nos enconfravamos

dispersos, porque podia-se ter como colegas pessoas que vendem arroz,

oleo, mitho ou um outro produto que ndo seia o acucar..” {Justina Jlio,

mercado Bazuka, 1994).

De entre as vdrias seccoes existentes no mercado Bazuka, e tendo como
critério chave a sec¢do com maior predomindncia feminina, seleccionamos para
0 nosso trabalho as seguintes:

e Secgdo de Arroz

e " deAcgUcar

" de Miho




O nosso objectivo & identificar os locais de aquisicdo de produtos, os precos
de compra e venda, os lucros, as razoes para vender um determinado produto e

ndo outro, assim como as fontes de financiamento para iniciar a octividade.
3.1 Sec¢ao de Arroz

Esta seccdo € constituida somente por mulheres, que sdo também as
propretdrias do produto. A muaioria delas ndo tém empregados. Existem, no
entanto, algumas que tém empregados € as que tém servem-se deles sobretudo
para tomarem conta do negdcio na sua auséncia. Das 12 mulheres entrevistadas
nesta seccdo, somente trés tém empregados e estes sGdo do sexo masculino.

De entre as razdes por detrds desta preferéncia pelos empregados do sexo
masculino, foi-nos dito que os homens sGo mais flexiveis em relag@o as mulheres,
pois ndo faltam muito ao servigo e respondem melhor a natureza do trabalho que

consiste essencialmente no caregamento de sacos.

Quanto ao local de compra, o aroz é adquirido no mercado nacional. Em

geral, esta secgdo € constituida por mulheres com poucas possibilidades
financeiras, o que justifica a sua opgdo por este produto, considerado de baixo
custo em relagdo aos outros e de facil aquisicdo. Assim  também,  alias, as
vendedeiras deste produto ndo sdo obrigadas a permanecer longos dias fora de
sUQSs Casas.

O arroz é vendido em sacos de 50 quilos, sendo o preco da unidade no
armazém correspondente a 245 contos. Na revenda o mesmo saco custa no
mercado cerca de 250 contos, o que equivale a 5 contos de lucro por saco.

Nesta secgdo existe uniformidade de prec¢os entre os diferentes vendedores.
Este facto, segundo soubemos, faz com que nesta seccdo ndo ocorra o fendmeno

designado "ku bocha"s.

‘6. Termo utilizado nos vérios mercados da cidade de Maputo para os que aplicam para ¢ mesmo produto
um prego muito baixo em relagGo ao praticado por outros vendedores, de modo a despachd-lo mais cedo.
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Para iniciarem esta actividade, estas mulheres tiveram que levar muito
tempo, por falta de capital. Comegaram com menor investimento, foram juntando
0 pouco que conseguiaom ganhar com a venda de fritos e de pequenas unidades
de produtos de primeira necessidade (latas de aroz, de agucar, de sal, de fejjdo e
de outros produtos. Algumas fiveram ainda ajuda de familiares para poderem
iniciar esta actividade, porianto este grupo faz parie do grau mais baixo de
rendimentos.

Nesta seccdo as mulheres com maior influéncia sdo as que possuem maior

poder econdmico, factor aliado a antiguidade no mercado, isto &, estas mulheres

s&o muito antigas neste fipo de actividade, hoje possuem um grande negocio que
é fruto de vdrios tipos de financiamento nomeadamente: dinheiro ganho na venda
de outros produtos, dinheiro dado pelo marido ou pela familia, xitiques e outras
fontes que, confribuiram para que elas conseguissem acumular para atingir o nivel
actual no sector informal.

Nesta seccdo existe uma outra modalidade de praticar o Xifique, que é mais
frequente entre as vendedeiras de aroz com rendimentos menores: 0 chamado
“do livro". Para o efeito é nomeado um chefe que recolhe didriamente o dinheiro
que cada membro tem para guardar. No final do més, esse montante é devolvido
novamente aos donos, sendo a quantia variavel dependendo do que cada um

consegue por de lado didgriamente.

3.2 Secgdo de Agicar

Ao conirdrio do que acontece na secgdo de arroz onde existem somente
mulheres, esta seccdo estd representada por ambos sexos, aqui encontramos
mulheres € homens proprietdrios. E de salientar que a maior parte dos homens que
se encontram a vender nesta seccdo sdo empregados, como vimos anteriormente
a justificacdo da preferéncia de empregados do sexc masculino, em detimento
dos do sexo feminino & a mesma. Assim na auséncia dos patrdoes os empregados

tomam conta do produto.




Podemos enconirar também mulheres que vendem direclamente, grupo
que constitui @ maioria, e que adqguire o produto no local. Existem tambem nesta

seccdo mulheres importadoras. No mercado sé aparecem para distribuir o produto

e recolher o dinheiro. Elas jG tém clientes fixos, que sGo os vendedores que

adquirem o acucar locaimente,

Eslas mulheres normalmente descarregam o agucar ho mercado por volta
das vinte e duas horas; armazenam-no e vollam na manhd seguinie para distribui-
lo pelos seus clientes e, & tarde, ou no dia seguinte, voliam para recolher o
dinheiro. Normalmente, estas mulheres, além do acgucar, vendem outros produtos,
tais como roupas, loicas e electrodomeésticos, noutros locais. Duma maneira geral,
esta secco é constituida por mulheres com um nivel de vida acima da média, o
que faz delas a elite do mercado.

Podemos assim enconfrar quatro grupos enitre os vendedores,
nomeadamente:

1. As "imporfadoras’ sem banca no mercado e revendem a outras

vendedeiras.

2. As ‘“imporfadoras” com banca no mercado e que revendem

pessoaimente o produto.

3. As que compram o produto & "imporfadora”

4, As que recebém o produto da "importadora” em sistema de crédito

Em relagcdo as que importam o agucar, importa destacar que tiveram
diferentes percursos para a obtengdo de financiamenio. De entre eles podemos
destacar o5 seguintes:

« Poupang¢a de outras actividades informais (que serviu para alargar o

negocio)

Capital proveniente de actividades do sector formal

Xitiques [entre cinco pessoas ou mais, com periodicidade quinzenal com
valor estipulado em dois milhdes de meticais a participacdo individual)

Dinheiro dado pelo marido




Actualmente este grupo de vendedores movimenta grandes quantidades
de mercadoria e possuem maior lucro.

E dificil saber ao certo quanto é que tém de lucro, elas nunca dizem por
quanto é que compram o produto no mercado internacional. No entanto,
admitem uma margem de lucros. A este respeito vejamos 0 que nos diz Amélia
Baloi: 'Tenho comprado © agucar na Swaziidndia. Na impossibilidade de me
deslocar peco a uma das colegas € como fodas conhecemos 0s pre¢os ndo tem
havido conflitos em relacdo aos dinheiros € o produto em si. Quando vou comprar
o agucar, faco o seguinte itinerdrio:

“Maputo-Namaacha-Manzine e Manzine-Namaacha-Mapufo. Em cada

viagem que faco tenho trazido cento e fal sacos de acucar e este ndo é

vendido por mim aqui no mercado. GQuando saio de casa as cinco da

manhd, so vollo as vinte e duas horas e fago as enlregas na manhd seguinfe

Qos vendedores. Faco o saco a 335 confos e eles revendem a 340 conios, ©

preco que se pratica agora aqui no mercado..” (Amélia Baldi, mercado

Bazuka, 1996).

A nossa entrevistada, explicou-nos quanto gasta pelo fransporte para chegar
com o produto ao mercado, "da Swazildndia alté ¢ fronfeira de Namaacha
pagamos 180 Rands, ja na fronferra faz-se o “Mukherd"? que pagamos 25 confos
por saco e 15 confos por embalagem. Estes carros deixam-nos fora da fronfeira, dof
apanhamos oulros carros com destino ao mercado onde pagamos 10 confos por
saco e 5 contos por embalagem...”{Amélia Baldi, Mercado Bazuka, 1994).

Quando as importadoras chegam ao mercado, distribuem a mercadoria da
seguinte maneira: vendem a embalagem de agucar, que contém 24 pacotes de
um quilo cadaq, por 180 contos e os vendedores do mercado revendem-no a 185
contos a embalagem. O saco de acgucar custa 335 contos ao “imporfadol e é

revendido a 340 contos ao consumidor.

Ainda a este respeito, Joana revelou-nos que:

7, Mukherv é a designagho & fuga ao fisco, Quer dizer, os “importadoras” deviam pagor direilos
alfandegdrios, mas preferem pagar menos aos homens que Im carros denlre da fronteira e estes enlendem-se
com a policia affandegdria que. por sua vez, cobra um certo valor aos donos dos camos.
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“Sobre o valor real de compra acrescento um valor que e do meu lucro, os
precos praficados sGo 0s mesmos, ndao existe confradicoes entre oS
vendedores. A embalagem esic a 185 conlos e o saco a 340 conlos, 5O que
como sou importadora, e forne¢co o acucar aos vendedores recebo 335
contos e eles ficam com um lucro de 5 confos por embalagem ou saco
respectivamente..." (Joana Manhica,mercado Bazuka, 1996).

As “imporfadoras’ nuncam revelam o preco réal do acucar nos locais de

compra, limitando-se a dizer que o negdcio é rentavel.
A importadora com banca, vai comprar © produto pessoalmente e

revende-o no mercado. A diferenca que existe entre estas e as importadoras sem

banca, € que as que possuem bancas movimentam menor volume de

mercadorias.

As que compram directamente no mercado, pagam logo; compram o saco
a 335 contos e revendem-no a 340 contos, ficando o vendedor com 5 contos de
lucro.

Para venderem o acucar estas mulheres tiveram um capital inicial, obtido
através de actividades anteriores, tais como: venda de pequenas unidades de
acucar, arroz, amendoim, dleo sabdo e outros, e assim foram juntando dinheiro
alé conseguirem acumular o suficiente para iniciar o negoécio. Outras fiveram
familiares como patrocinadores. E de salientar que durante o nosso trabalho nGo
livermos conhecimento de nenhuma vendedeira que tivesse 1ido financiamenio do
Banco ou de outra instituicdo vocacionada em empréstimos.

Em relacdo as que levam o produto sob forma de crédito, existem duas
modalidades de pagamento: quando se trata do fim do més o produto & pago no
mesmo dia e, nos restantes dias,a cobranca ocorre um ou dois dias depois da
enlrega da mercadoria, conforme o combinado.

Estas vendedeiras podem ser consideradas de empregadas das
"importadoras', porque tanto no prego da embalagem como no do saco, o lucro
que lhes & dado é o mesmo. Na verdade, estas vendedeiras sdo ‘sub-assalariadas”.
O dinheiro que lhes é dado sob forma de divisdo de lucros ndo é deduzido a partir

do preco real da mercadoria vendida, o qual, aligs, nunca lhes é revelado.
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2,
No entanto, a maior parte destas mulheres nunca diz que o produto q <0

vendem ndo thes pertence, para ndo serem diferenciadas das outras.

Portanto. podemos concluir a partir do que constatamos no mercado

Bazuka, que as "imporfadoras' de um modo geral, fiveram vdérias fontes para obter
o capital inicial. A julgar pelo volume de produtos, foi necessario muito dinheiro
para a operacao.

As vendedeiras que compram o agucar as importadoras no mercado
Bazuka, também tiveram um capital para iniciar o negocio, s& que menor,
Normalmente compram 10 a 15 embalagens de agucar ou 5 a 7 sacos de agucar
& sua fornecedora, por cada viagem gue esta faz.

No que diz respeito aos precos nesta secgdo do agucar ndo tem havido
problemas, porque os locais de compra sdo os mesmos € o prego praticado
actualimente € o mesmo.

Duma maneira geral estas mulheres tém um nivel de vida acima da média e
constituem as pessoas mais importantes do mercado. A venda do agucar é ©
negocio mais renfavel do mercado e as vendedeiras deste produto sGo as gque
tém maior rendimento. Para vender o agucar é preciso um grande financiamento
inicial. As vendedeiras desta seccao sdo consideradas pelos outros como grandes

empresarics.

3.3. Secgdo de Milho

O miho comercializado no mercado é directamente adquirido nas
provincias da Zambézia, Manica e Tete. Vende-se duas qualidades de milho: o
milho amarelo e o milho branco. Existe uma preferéncia pela venda do primeiro,
pelo facto do mitho branco ser mais caro. O miho amarelo € vendido pelos
vendedores com menores recursos. Tal como na secgcdo do acucar encontramos
dois tipos de vendedores:

« Os que se deslocam para comparar o produto na origem (nas provincias)

para posteriormente o revender no mercado Bazuka a outros vendedores
{a grosso} e também a clientes {a retatho).
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« Os que compram o milho a grosso, directamente no mercado.

Na primeira categoria constata-se que as mulheres constituem a maioria
absoluta dos vendedores, enquanto que na segunda s6 se encontraram dois
homens para cerca de 50 mulheres. As  viagens ds provincias para 0
aprovisonamento do mitho duram normalmente enfre 4 a 7 dias, dependendo das
condicdes. No percurso de ida as vendedeiras viajam em ransportadoras de longo
curso, como a Companhia Virginia, mas principalmente nos autocarros da
empresa Oliveiras. Levam consigo os sacos para acondicionar o milho que serd
comprado directamente aos produtores, em latas. Esta primeira etapa dura cerca
de dois dias para a provincia de Manica, frés para a Zambérzia e quatro para Tete.

Uma vez chegadas ao destino 0 milho pode ser comprado de imediato em
pontos previamente conhecidos, aonde os produiores se concenfram sempre que

dispdem de produtos para venda. O milho & entdo ai ensacado e, se fiverem @

sorte de encontrar logo um transporte, podem regressar de imediato. A viagem de

retorno pode ser feita no proprio camido em que segue o mitho, ou entdo, se o
camido ainda ficar na zona & espera de atingir a lotacdo, a compradora-poderd
regressar de autocarro ou noutro transporte.

Nestes casos, o milho comprado serd levado directamente para o mercado
Bazuka na cidade de Maputo, onde o seu proprietdrio o pode recuperar. Este
regime de fransporte pressupde uma base de confianga no motorista do camido
que muitas vezes € o proprietdrio. Os negdcios sdo selados normalmente com
individuos j& conhecidos.

Para além dos sacrificios que a dureza destas viagens implica, o negdcio
ndo estd isento de riscos. Se chove, p.e., antes do milho estar dentro do camido e
protegido por lonas, o produto deteriora-se, o que representa a perda de todo o
investimento da viagem. Nestes casos as vendedeiras dizem que “cairam’ (niwie).

Em nenhuma das bancas da seccdo de milho se encontraram empregados.
A diferenca com asresiantes é que as vendedeiras compradoras que se deslocam
&s provincias sé abrem as suas bancas no periodo de permanéncia em Maputo.

Nestas ocasioes, sdo elas a efectuar directomente as vendas.




Duas vendedeiras por nds entrevistadas sdo estudantes, uma delas durante
& manha@ estd nas aulas e & tarde estd no mercado, a outra estuda a noite e
durante o dia estd no mercado.

A que estuda & noite permanence no mercado desde as primeiras horas do
dia até as quinze horas. E a outra encontra-se ausente no periodo da manha e na
sua auséncia estd sempre alguém para velar pela mercadoria.

Jacinta Gomes confirmou-nos este facto com as seguintes palavras:

“Estou a firar curso de professores da EP2, de manhd esfou nas aulas e g

farde aqui no mercado. Gostaria de ir pessoalmente comprar © mitho, mas

como tenho aulas, peco uma colega de secgdo, ela € que compra o mitho,
s6 tenho que Ihe dar algum dinheiro para o aimogo duranfe a viagem...”

(Mercado Bazuka, 1996).

Para a aquisicdo do milho algumas vendedeiras enfregam o dinheiro s
colegas da sec¢do que vao buscé-lo noutros mercados nacionais. Estas, além de
incluirem o valor do produto e do trasnporte, custeam também a alimentagdo
como forma de pagamento.

O preco do miho é varidvel, dependendo da procura. As vendedeiras que

compram o milho directamente na origem t&m um lucro maior.

4. A hierarquia no mercado

Segundo pudemos observar no local, com o tipo de produto vendido pode-

se faciimente ver quem sao as mulheres com o esfafufo mais elevado ou seja, o

fipo do produto vendido determina o estatuto dos seus vendedores. A titulo de

exemplo, © aglcar € um produto caro e que € adquiido no mercado
internacional sendo, por isso, um negocio praficado somente por pessoas com
mais dinheiro para investir na compra e bastante prestigiante. Vejamos o que nos

conta Maria Tinai:




"Eu gostaria de vender acucar, mas nGo posso porque ndo fenho dinheiro.

Dedicar-me ao negdcio de agucar significaria emifir um passaporte, depois

os visfos, arranjar divisas, ouv fer uma boa quanfia em meficais, porque

algumas pessoas importam o acucar e vém vender aqui no mercado. Por

550 a sec¢Ao de agucar tem gente com boas condicdes financeiras...”

(Mercado Bazuka, 1994).

E claro que dentro da seccdo de aglcar existem as que fem mais posses e
geralmente sdo as mais influentes.

Duma maneira geral, em todas as secgdes existe uma hierarquia, onde
enconframos as seguintes categorias:

1. Os vendedores com posses aliado a antiguidade

2. Os vendedores com posses

3. Os chefes de secgoes

4. Os vendedores mais antigos

5. Os vendedores desprovidos de meios

Os vendedores com posses € mais antigos sGo normalmente os mais
poderosos, mais respeitados @ mais influentes. Podemos tomar como exemplo um
caso que se deu com uma das vendedeiras na provincia de Manica. Confirmou-se
que durante a viagem num camido, manteve relacdes sexuadis com outro
vendedor. Esta situagdo foi presenciada por um jovem que, mais tarde, viria a
divulgar o caso em publico no mercado Bazuka. Este, que vigjava na companhia
da vendedeira em causa que estava com mais duas amigas e, de repente,
envolveu-se com um senhor que se enconirava no airelado do carro. Este episodio
foi divulgado em voz alta no mercado, mas o assunto terminou em risos e ficou
encerrado: "como se frata da rainha fudo var ficar assim, como ela tem dinheiro, &
respeitada e influenfe aqui no mercado o facto acabard em comenidrios entre
grupos. Mas se fosse uma oufra pessoa sem influéncia feriorm balido lafas em fodo
o mercado...” [Herminia Manhica, mercado Bazuka, 1996).

Este € um dos exemplos que nos mostram que as mais influentes s@o

respeitadas,




A posic@o econdmica das vendedeiras determina o circulo das relagoes de

, . ~ . ..
amizade e a este respeito vejamos o que-nos conta Julieta: 'nos ngo temos boas

relacées com as vendedoras do acucar, elas 1ém dinherro, 50 se relacionom enire
elas. E claro que gostaria de vender agucar, mas se disser que posso fazer aquele
negdcio estaria a enganar-me a mim mesma..." [Julieta, mercado Bazuka, 1996).

Em relacdo aos chefes de sec¢do, uns sado mais antigos e desprovidos de
meios, outros sdo mais anligos € com posses. Por vllimo encontramos as que
embora com grande volume de negdcios e bons rendimentos nGo sGo nem chefe
de seccdo nem tém o respeito que vem da antiguidade.

Em relacdo aos chefes de secgdio, o facto de ter ou ndo posses ndo constitui
nenhum problema, todos eles gozam de grande prestigio no merado.

A Ulfima categoria na hierarquia é constituida por vendedores que buscam o
seu pdo didrio no comércio informal. Alguns deles sdo bastante respeitados, facto

aliado a antiguidade.

5. Rela¢do patrdo/empregado

A maioria dos vendedores do mercado Bazuka, como nos referimos
anteriormente preferem empregados do sexo masculino. Normalmente, os
empregados sdo jovens fugidos da guerra nas provincias de origem, que foram
despedidos das empresas, ou que ndo liveram lugar para confinuarem a estudar.

A maior parte afirmou que foi pedir emprego por acaso, porque n&o tinham
certeza de que o conseguiriam.

Nove dos empregados entrevistados foram undnimes em afirmar que: n&o
tém contratos escritos, sdo verbais, e sdo normalmente permanentes. Segundo
soubemos no local o saldrio varia entre os cento e cinquenta & duzentos contos

mensais. Nao existe nenhum bdnus.




Durante o nosso trabalho constatamos que geralmente ndo existem lagos de
familiaridade e de amizade entre patrGo\empregado. Vejamos o que nos dizem
as nossas entrevistadas:

1. “Os meus empregados ndo tém nenhuma ligacdo comigo, prefiro
estranhos porque se me desobedecem vao logo para rua, agora se se
fratar de algum familiar forna-se mais dificil mandar embora...” [Candida
mercado Bazuka, 1996).

2. “Tenho esta senhora como empregada por questoes humanitdrias e por

ser da familio, ela perdev fodos os seus bens durantfe a guerra, ficou muifo

tempo o pedir emprego e ninguém a acelfava, mesmo eu recusei-me por
duas vezes, s6 que acabei por aceitd-la. Mas prefiro um homem como
empregado porque é mais flexivel em relagGo a muiher’ (Beatriz, mercado

Bazuka,19946).

O primeiro caso & mais frequente.

Alguns dos coniratos de frabalho, embora ndo escritos, tem uma certa
permanéncia. Vejamos o que conta Jodo Macela:

"A minha patroa frata-me bem, se hoje estou aqui a vender gracas a efa. fu

ndo finha emprego, frequeniel este mercado durante dois meses sem

ninguém me conirafar porque ndo me conheciam, j& estava farfo de ficar

sem fazer nada, ofé que a dona Céndida, me confratou no principio

desconfiou de mim, fez uma experéncia, frabathava comigo eu ia
observando como ela fazia. Um dia ela disse-me que ia vigjar para a
Swazildndio, e que eu fomaria conta dos produtos, no dia seguintfe eu é qué
abri o banca, mas $6 que ela apareceu /a para as 10 horas, e viv que eu
havia formando conta do recado e assim aconleceu, frabatho paro ela ha 3
anos, nunca live problemas com ela...” (Jodo Macela, Mercado Bazuka,
1996).
Qs saldrios praticados sdo todos inferiores ao saldrio minimo nacional e os
contratos de trabalho ndo obedecem & lei do frabalho. Os saldrios estGo abaixo do

estabelecido na legislacdo e os empregados ndo tém direito a férias.
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Procuramos neste capitulo identificar as modalidades de funcionamento e

de organizacdo.do comércio no mercado Bazuka.

Em seguida debatemos com mais profundade as caracteristicas da

participacao feminina no sector informal, ainda apartir do estudo de caso.




CAPITULO V: MULHERES NO SECTOR INFORMAL

Neste capitulo, analisamos a parficipagdo da mulher no sector informal, a
articulacdo das suas actividades neste sector e na esfera doméstica. Como vimos,
varias sao as razdes que levam as mulheres a participarem no comércio informal,

alternativa de subsisténcia e de aumento do rendimento familiar.

. Perfil das mulheres que vendem no mercado

Foi nossa preocupagdo abordar vendedores adulfos dos 19 aos 54 anos e,
duma maneira geral, neste mercado encontramos adultos, com pequenas
excepcdes de alguns jovens vendedores ambulantes de cigarros e outros produtos.

Este fendmeno ja ndo se verifica nos outros mercados informais, onde € grande o

efectivo de jovens e criangas, que ai praticam o pequeno COMErCIo.

Segundo uma das informantes, “neste mercado, as criangas ndo partficipam
nas vendas, porque noés vendemos a grosso, e seria dificil para uma crianca lidar
com um negocio que envolve grandes somas de dinheiro..." (Raela, mercado
Bazuka, 1994}.

A muaioria das mulheres entrevistadas & chefe do seu agregado familiar,

como se pode ver na fabela seguinte:

Tabela I: Distibuicéo das vendedeiras por esfado civil

ESTADCO CHVIL Numero

Soficires 7

Casadas/ou com companheiro 12

Divorciadas 10

Vitivas 7

Tofal 36

Fonle: Inquento reafizaclo no mercado Bozuka,em Maputo A gosto/Oulubro de 1996,




No noss frabalho consideramos como mulheres casadas, todas aquelas que
vivem com os companheiros, independentemente de serem casadas oficialimente
ou nQo.

As vendedeiras do mercado vivem em diferentes bairos da cidade de

Maputo.

Tabela 2: Distribuicdo de mulheres por local de residéncia

Z
G

LOCAL DE RESIDENCIA

Bairo de Aeroporto

Bairro de Chamanculo

Bairro de Hulene

Baiiro de Infulene

Bairro de Jardim

Bairro de Laulane

Wl oW N O (N

Bairro Luis Cabral

Bairro 25 de Junho

—

Bairo T-3

Bairro de Xipamanine |

Total 36

Fonle: Inquéiito aros vendedores do mercado Bazuka, Agosto/Oulubro

Quanto ao local de residéncia, segundo os dados apresentados na tabela

acima, a maior parte das nossas entrevistadas residem em zonas muito distanies do
mercado onde frabalham, sendo a maioria proviniente do bairro Luis Cabral, como
mostra a tabela 2, Somente seis vivem perto do mercado Bazuka, nomeadamente
nos bairros de Xipamanine e Chamanculo.

As vendedeiras sGo provinientes de diversas zonas:




Tabelo 3: Dishibuic@o das vendedeiras por zonas de origem

ZONA DE ORIGEM N°
6

12
|

iInhambane

Gaza
Magude

Moamba

Catembe

2

Manhica 3
2

0

C. Mapvuto ]
Total 36

Fonte: Inquérito aos vendedores do mercacio Bazuka, Agosto/Ouvlubro de 296.

Das 36 entrevistadas metade é natural da Provinia de Maputo, sendo a outra

metade oriunda das Provincias de Gaza e Inhambane. Sendo todas naturais da

zona sul do pais.
A tabela que se segue mostra-nos as varias razées que obrigaram as nossas

entrevistadas a imigrarem para a cidade de Maputo.

Tabela 4: DistibuicGo das entrevistadas por razdes de imigracdo para a cidade de Mapufo.

N.

Porque vieram a cidade de Maputo

Guerra e calamidades naturais 20

Casamento 3

Qutros mitivos 3

Total 26

Fonte: inquénito aos vendedores do mercado Bazuka, Agosto/Outubro de 1996.




Das 36 entrevistadas, 26 sGo imigrantes na cidade de Maputo. SGo varias as
razdes que as levaram a abandonar as suas zonas de origem, nomeadamente: a
guerra, as calamidades naturais, o casamento e outros.

A seguir fazemos a distribuicdo das vendedeiras por niveis de escolaridade.

Tabela 5: Distibuicéo das enlrevistadas por niveis de escolaridade

ESCOLARIDADE NUMERO

Sem Ecsolaridade 8

1° a 4° classe 24

9° & 11° classe 4

total 36

Fonle: Inquérito aos vendedores do mercado Bazuka, Agost/Qultubro. 1996,

Segundo a tabela 5, o nivel de escolaridade das nossas entrevistadas &
muito baixo, sendo que 24 das entrevistadas tém as suas habilitagoes
compreendidas enire 12 e 4aclasse e 8 mulheres sao analfabetas. Somente 4 tém
as habilitacdes compreendidas entre a 92 e a ilaclasse. Daqui é possivel concluir
que o baixo nivel de escolaridade é uma das razdes que fazem com que as
mulheres optem pelo comércio informal, pois a sua pratica ndo exige quase
nenhuma formacdo profissional. Vejamos o que nos contam algumas das

enfrevistadaos: ' '

1. "Comecei a estudar com 12 anos, porque a minha mae acredifava que o

lugar da multher é ficar em casa a aprender a ser uma boa cozinhewra, dona

de casa e cuidar das criancas...” (Rabeca Mazive, mercado Bazuka, 1996). -

2. "Abandonei a escola na 4° classe antiga quando meu pai moreu, a minha
. mée ndo tinha dinheiro para sustentar a fomilia, five que a aqudd-la na

machamba...”{Cristina Fumo, mercado Bazuka, 1994)




3. " Deixel de estudar quando fiz a 9° classe, ndo five lugar no ano seguinte,
fentei procurar emprego, mas ndo consegqui porque ndo tinha forma¢do
profissional...” {Paula, mercado Bazuka, 1996).

Como mostram os depoimentos, sdo vérios os factores que contribuiram para
que a mulher ndo afingisse um nivel de escolaridade maior: o factor cultural, a
pobreza, as desisténcias e a falta de vagas nas escolas.

A seguir fazemos uma distribuicdo das mulheres que ja foram assalariadas.

Tabela é: Distribuicéo de mulheres que ja foram assalariadas

Mulheres que jG foram assalariadas 14

Mulheres que nunca foram assalariadas 22

Fonle: Inquento as vendedeiras do mercado Bazuka, Agosfo/Quiubro, 1996,

Como ilustra o tabeta acima 22 das enirevistadas nunca foram assalariadas.
Assim. a maioria delas dedica-se ao comércio informal para a sua sobrevivénciq,

uma vez que, para o seu ingresso ndo se requere formagdo profissional.

As entrevistadas com niveis de escolaridade enifre 9° e a 11 classes,

tentaram procurar emprego mas ndo o conseguiram, Como nos confirma o extrato
a sequir:
"tenho a $a classe, quando deixei de estudar fentei aranjor emprego. Como
néo tenho sorte ndo consegui mas mandei © meu curiculum para varos
/ocdfs. NGo consegui, diziam sempre aguarde, apesar de fer cursado
dactiografia e confabilidade de nada valeu, se fivesse um Curso superior
acredito que teria conseguido emprego...” (Graciete Mugabe, mercado
Bazuka, 1996).
A tabela a seguinte ilustra de uma forma genérica os varios motivos que
concoreram para que as mulheres actuaimente desempregadas deixassem de

trabalhar no sector formal.




Tabela 7: Distibuicdo do motivo pelo qual deixaram de trabathar

MOTIVOS NUMERO

Saldrio insuficiente 4

Fim do contracto

Casamenio

Faléncia da empresa

Despedimentos | 6

Total 14

Fonle: Inquérito as vendedeiras do mercado Bazuka, Agosto/Outubro, 1996,

Como se vé sdo vdrios os motivos que fizeram com que as vendedeiras, que
j& foram assalariadas, deixassem © sector formal para o informal.

De seguida, como nota ilustrativa apresentamos um perfil profissional de uma
das nossas entrevistadas que jd foi assalariada

"Antes de entrar para o sector informal frabathei numa empresa de

processamento de camardo. Quando  empresa faliv, fui frabathar na Caju,

quando a empresa foi privatizada fui despedida. Guardei o meu Ulfimo

vencimento para iniciar pequenas vendaas, alé que consegui junfar para

pdder vir vender aqui no Bazuka..."(Crisiina Fumo, mercado Bazuka, 1996).

O caso de Cristina é semelhante a oufros tantos que forem vitimas de
despedimenios.

A faléncia das empresas € uma das varias razbes que fizeram com que

algumas mulheres fossem obrigadas a deixar o sector formal.

3 A diversidade das actividades informais entre as mulheres

Durante o trabalho, constatamos que neste sector existe uma grande
diversidade de actividades. Ha aclividades de grande e de pequeno vulio que se

caracterizam pelo volume dos negécios. Os primeiros envolvem grandes
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quantidades de mercadorias e possibilitam a acumulagdo de lucros para posterior
investimento noutros negocios. As peguenas unidades movimentam menores
quantidades de produtos e garantem apenas a subsisténcia familiar.

Encontramos vendedeiras com diferentes origens sdcio-econdmicas, factor
que jogou um papel preponderanie no investimento inicial, porque as mulheres
entrevistadas tiveram diferentes percursos até alingir o estagio actuai.

Ha mulheres que logo & partida que comegaram com um negdécio de
grande vulto, gragas ao investimento. aplicado. Quiras tiveram que passar por
varias etapas, desde as vendas de pequenas unidades de produtos de primeira
necissidade tais como: arroz, agucar, farinha, amendoim e fritos, até conseguirem
estar hoje a frente de negodcios mais rentaveis.

A preferéncia por uma certa acfividade e ngo outra depende muita das
vezes do capital disponivel para o investimento inicial e também da rentabilidade
aliada ao movimento, ou seja, & procura deste ou daquele produto no mercado.

As vendeiras com maiores possibilidades financeiras sdo as que se arriscam
em negocios de grande vulto e de maior rentabilidade, tais como: agucar e mitho.

Estes produtos, s@o adquiridos nos paises vizinhos ou noutras provincias, envolvem

muito capital. As que ndo tem possibilidades preferem vender produtos adquiridos

localmente e de menor custo.

Ao longo do ifrabalho constatamos que entre as vendedeiras existem
diferentes situacdes de trabalho. Enconiramos mulheres proprietdrias com
empregados, que movimentam grandes guantidades de mercadorias. Temos
também as que ndo tém empregados e que movimeniam pequenas quantidades
de produtos. Vendem pessoalmente, portanto, sd0 as de pequeno negocio.

A fabela a seguir apresenta de forma ilustrativa a distribuigao numerica de

mulheres com empregados e sem empregados.




Tabela 8: Distibuicéo numerica de vendedeiras com e sem empregados.

vVendedeiras NUmero

Vendedeiras c/empregad 10

Vendedeiras s/fempregad 26

Total 36

Fonte: inquérifo as vendedeiras do mercado Bazuka, Agosto/Oulubro, 1996.

Da tabela podemos concluir que o maior numero cabe as vendedeiras sem

empregados.

3. Gest3o e investimento dos rendimentos

No concernente & gestdo dos rendimentos constatamos que existem
mulheres que os gerem pessoaimente e outras que 0s entfregam ao marido ou
companheiro. As que gerem pessoalmente, sdo normalmente mais novas em
termos de idade, algumas vivem sozinhas e outras com companheiro. A
explicacdio que ddo é gue o negdcio é delas, como ilustra o extracto seguinte, *
quem gere o que ganho sou eu, ... 0 meu marido ndo fem nada a ver com o
dinheiro que ganho, faco dele o que eu achar meihor.." (Isabel Daniel de 26 anos,
mercado Bazuka, 1996).

As mulheres que enfregam a gest@o dos rendimentos aos maridos sQO Qs
mais velhos.‘ A explicacdo que ddo € a seguinte: quando se casaram foram
aconselhadas que.tudo o que conseguissem deviam apresentar ao marido, como
ilusira o exiracto a seguir. "quondo consigo algum dinheiro, apresento ao meuv

marido para juntos decidirmos. Se for pouco fago pequenas compras para casd'

(Carolina Macuacua de 51 anos, mercado Bazuka, 19946).

K

Os niveis de rendimento podem ser escalonados da seguinte maneira:

1. Subsisténcia - sdo rendimentos so para o sustento familiar;
2. Excedentes - sGo as poupancas, que podem ser feitos no banco, em casa,

conversdo em outras moedas como: Randes.
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No que diz respeito aos investimentos ja feitos, constatamos que algumas
mulheres fizerom‘o expansdo dos seus negdcios, na construcdo de casas de
alvenaria para residéncias, casqs em quintas e abertura de machambas.
Investiram também em outros negdcios como criag@o de animais de pequena

espécie e cabelereiros.

4

4. Situacdo familiar e.articulagdo entre actividades domésticas e as do mercado

Durante as entrevistas encontramos mulheres que vivem sozinhas e as gue
vivern com companheiros.

As que vivem com companheiro, a situagao familiar tem sido diversificada.

H& algumas cujo companheiro concorda que ela trabalhe no mercado porque €

mais um reforco para or¢amento familiar. Qutros hd que ndo aceitam essa
situvacdo alegando que a companheira se vai prostituir (da parte do marido ou
companheiro, sogros, cunhados e fios). No que loca & relagdo enlfre ela e os
restantes membros da familia, a situacdo ndo é muito diferente da anterior. visto
gue, alguns membros a encorgjam a continuar com o ‘frabalho enguanto que
oulros a desmoralizam alegando que tradicionalmente o lugar da mulher é cuidar
da casa.

O conceito de "fabaltho domésticd' tem sido bastante debatido embora
qinda ndo se tenha chegado a uma definig@io acabada do termo.

DELPY (1978), define o.’rrobolho domeéstico como sendo o trabalho que se
resume nos afazeres da casa realizados pela mulher tais como, cozinhar, lavar a
roupa, engomar, fazer as compras, limpeza, cuidar da criangas. A autora faz ainda
notar que a agricultura é uma extensdo do trabatho doméstico apesar desta se
encontrar fora da residéncia. Estas tarefas sGo necessarias para a manutencdo e

reproducdo da forga de trabalho.




Consideramos util esta definigGo porque para a populagdo alvo do nosso
estudo., ela arficula o frabalho doméstico com o do sector informal. Esta
articulacdo muita das vezes ndo tem sido fGeil. Elas didriamente tem uma dupla
jornada uma em casa ovlra no mercado fazendo porém um grande esfor¢o para
conciliar as duas.

As actividades no mercado iniciam-se um pouco antes das seis horas da
manha, periodo de muito movimento: sdo as pastelarias, os restaurantes e as
padarias que véem adquirir alguns produtos para a sua actividade.

Uma parte das vendedeiras estd presente desde que o mercado abre,
aproveitando assim realizar algumas vendas de grande vulto {as mais importantes
do dia). Estas sGo normalmente mulheres que conseguem libertar-se de algumas
actividades domésficas ou que tém quem faga as tarefas domésticas na sua
auséncia [empregados ou familiares).

Oulro grupo de vendedeiras, no entanto, s6 chega ao Bazuka mais tarde,
por ndo terem em quem delegar os seus frabalhos domésticos, as criongas e a
casa. Estas sGo geralmente as que terminam o frabalho mais tarde, para tentarem
recuperar os négocios que ndo puderam fazer no inicio da manha.

Tanto para umas como para oulras, o dia de tfrabalho tem em média dez a

doze horas, tempo que excede largamente as oifo horas didrias estabelecidas no

sector formal de trabalho.

No final do dia de trabalho, estas mulheres devem ainda ocupar-se de
tarefas domésticas nas suas casas.

As aclividades domésticas para as vendedeiras do sector informal
organizam-se geralmente da seguinte maneiral8: -

No inicio do dia {das 4 horas até &s 6/8 horas)19:

e Lavar aroupa.

« Lavaraloiga. .

» Varrer a casa e o quinial.

18, Listam-se as principais aclividades, que poderdo variar ligeiramente conforme o caso.

¥_A hora do inicio das actividades varia como vimos.




« Preparar & roupa para ser usada pelo marido e filhos.

+ Preparar o pequeno almogo.

No final do dia de frabalho (das 17/19 horas até &s 20/21 horas):

. Confeccionar o jantar e o almogo do dia seguinte.

« Redalizar o maior numero de actividades para adiantar as tarefas do dia
seguinte.

Estas responsabilidades domésticas ndo representam O mesmo encargo
para todas as mulheres. A situacdo varia consoante se tenha ou ndo ajudantes
familiares (irmds, sobrinhas, cunhadas, primas e outros}, se se conta com gjuda de
vizinhas ou ndo e se se pode contratar ou nGo um empregado doméstico.

Outros factores confribuem tambem para a cliversidade das formas de
organizagdo do frabalho como, por exemplo o facto de a mulher viver sozinha ou
ter um companheiro, € o nimero de membros do agregado familiar,

No entanto, todas as mulheres por nés entrevistadas declaram ser muito
penosa e dificil a articulagdo destas duas actividades: no sector informal e na
esfera doméstica.

Vejamos alguns depoimentos das nossas enirevistadas:

1. "Levanifo-me muito cedo, divido as farefas domésticas com a minha filha.
Enquanto ela acarreta agua, eu lavo, varro, arumo a casa, a roupa das
criancas preparo o mafabicho para os que véo ¢ escola muito cedo. As
cinco horas e finta vou ao mercado e o resto faco @ volta. Normalmenle
chego ao mercado as seis horas e Iinfa e termino a minha jornada I para
as dezasseis horas. Vou fazer compras para o janiar € © almogo do dia
seguinte, e assim € a minha vida, nada facil..” (Maria, mercado Bazuka,
1996).

. ".. quando vou qo mercado as criangas ficam sozinhas. Fago as limpezas

" antes de ir co mercado, por isso sou obrigada a acordar as qualtro horas, e
56 chego Ia as sete horas e fermino a minha jorada as catorze horas, vou

fazer algumas compras e depois vou para casa, fazer o resto dos frabalho




caseiros. Como ndo lenho ninguém para me ajudar tenho que voltar
cedo..."| Helena Mathe, mercado Bazuka, 1996).

"Ndo é fdcil conciliar as duas aclividades, fazemos um grande esfor¢co
para conseguir fazer as duas coisas. Vejamos, vivo no bairro Luis Cabrdl,
para poder estar ds seis e meia no mercado fenho que fazer um grande
esforco. Tenho que acordar todos os dias as quairo horas da madrugada,
acarrelar agua, lavar a roupa, preparar o pequeno almogo,a roupa do

meu marido e a dos miudos para a escola, € o resto deixo a cargo das

criancas quando voltam da escola. Depois de fazer a/gunk frabalhos

doméslicos preparo-me e sQio de casa as cinco e quarenfa e cinco para
a paragem do chapa, tenho que fazer liga¢des para poder chegar ao
mercado. No fim do dia vou para casa. Normalmenie fenho saido do
mercado ds dezasseis horas e antes passo pelo Xipamanine onde vou
comprar qualquer coisa para a refeicGo da familia. Feifo isto estou de
regresso a casa e quando Ia chego nGo descanso fenho que ver o que as
criangas fizeram, fago o jantar e almoco para o dia sequinte. Enquanfo
isto engomo, faco limpeza para na manhd seguinte fazer oufras coisas...”

(JUlia, mercado Bazuka, 1994).

Como podemos ver, dois aspectos sobressaem destes testemunhos:

o O dia de trabalho é exiremamente longo.

e E necessario um grande empenhamento na organizagdo para se
poderem conjugar os esforgos de todos os membros do agregado familiar.
De notar que a mulher & a responsavel pela concerta¢gdo geral das
actividades.

O caso de floréncia Alexandre {Mercado Bazuka, 1994} € bastante particular:

“Estou aqui para sustentar a minha familia. Sou a unica que frabalha na

minha casa, os meus fithos sGo ainda menores e 0 meu marido ndo frabalha

hd nove anos, e assirm vou vivendo. Sou obrigada a passar varios dias fora de
casa, viajo pendurada nos camides, passo frio, enfim, mas qualquer coisa

tenho que fazer para sustentar a famifia. Sou o homem e a muiher da famitia,

67




que fazer? Ndo posso abandonar meu marido. Quando vou a Chimoio, ele &
que foma conla das criangas e é um grande sacrificio. Deixo a casa 56 com
o meu marido e as crioncas. elas tém ajudado o par a fomar conifa da casa.
Os rendimenltos séo muito imporfantes para a familia, eles sGo a base da
nossa subsisténcia. No que diz respeifo as actividades domésticas e as do
mercado consigo concilior as duas gracas a guda dos meus empregados.
Tenho uma empregada em casa a quem dou orientacoes antes de ir ao
mercado, saio de casa ds sete horas, e chego ao mercado as orfo horas isfo

porque fenho um empregado na banca e ele é que vela pela mercadoria

quando esfou ausenle. As seis da tarde vou para casa, quando chego fago

uma vistoria para ver se fudo esta em ordem ou ndo. Para mim ndo é assim

tdo dificil, s6 que mde e esposa ndo se lrocam por empregada. Gostaria de

cuidar dos meus filhos como devia ser, mas ndo posso, tenho que procurar

dinheiro para educar e alimentar as crongas’ {mercado Bazuka, 1994).

Relativamente s responsabilidades domésticas, este foi o Unico caso gque
enconiramos em que o homem, marido de Floréncia Alexandre, se encarrega
parciaimente dos trabalhos de casa. Se bem que, como é apontado, tenha a
ajuda dos filhos e de uma empregadoa.

Este exemplo é tombém raro, porque:

« A subsisténcia do agregado familiar € garantida exclusivamente pela

mulher e o nivel de vida estd acima da meédia®.

« Esta é quem gere o negdcio e os rendimentos obtidos.

A participacdo da mulher no sector informal & muito diversa, bem como ©
volume dos negdcios e dos rendimentos. Esta situagdo tem a ver com as diferentes
origens sociais € economicas das vendedeiras e com o capital que despuseram
para iniciar a sua actividade. Todavia, todas as mutheres enirevistadas despendem
muito esforco e sacrificios, procurando todas garantir a subsisténcia familiar. Existem
obstaculos varios a sua actividade, que cada uma procura ultrapassar de acordo

com as suas possibilidades-

®, floréncia Alexandre acabou de consiruir em 1995 uma casa de alvenaria de tipo 4 que diz ter-he custado
90 milhdes de melicais.
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CAPITULO VI: CONCLUSOES

O estudo retira como conclusdes:

" O sector informal constitui para as mulheres na cidade de Maputo a
alternativa mais viavel para obterem um emprego ou dedicarem-se a actividades
geradoras de rendimentos.Estas sGo fundamentais porque, dada a divisdo social
de trabalho entre homens e mulheres, cabe a estas a responsabilidade maior no
sustento do nucleo familiar mais directo: o agregado familiar.

Na verdade a predominéncia de mulheres no comércio informal visivel nas

ruas da cidade, foi por nos confirmada no estudo de caso no mercado Bazuka. Por

exemplo, na seccdo da venda do milho do referido mercado, nGo existe um unico
vendedor do sexo masculino.,

As mulheres concentram-se no comércio informal, deixando de lado as
pequenas unidades informais de reparagdo de radios, conserto de sapatos elc.,
dominio quase exclusivamente masculino.

Concluimos também que a presenca feminina no comércio informal deve
ser vista no plural: existe uma grande diferenciagdo entre as mulheres vendedeiras,
que se reflecte no volume dos negdcios assim como no nivel dos rendimentos.

Consoanie a sua origem socio-econémica, as mulheres investem montantes
diferentes para iniciar um negdécio. As modalidades de obtencdo desse montante
podem ser as poupangas resultantes de outra actividade do sector informal, as
poupancas com base num saldrio do sector formal, ou ainda da ajuda familiar
. {[marido ou companheiro ou outros parentes).

Dependendo do volume do investimento inicial, as vendedeiras optam por
diferentes tipos de actividade. Os mais renfdaveis exigem normalmente um
investimento maior.

Os rendimentos oblidos sdo varidveis em funcdo dos critérios anteriores. E
aqui encontramos as vendedeiras cujos rendimentos se destinam exclusivamente @

subsisténcia didria e as que conseguem acumulagdo. Nestes casos, a acumulagdo




permite o alargamento ¢io negocio, o inicio de outra actividade ou a construgao
de uma casa para o agregado familiar.

Existem igualmente formas de cooperagdo e de solidariedade entre as
vendedeiras, sobretudo quando tém a mesma actividade. No entanto, esta
solidariedade néio é exiensiva a qualquer outra mulher s6 pelo facto de terem o
mesmo sexo. Por exemplo, ha uma marcada preferéncia em contratar
empregados do sexo masculino, em detrimento de outras candidatas.

A mulher que trabalha no comércio informal ndo deixa de confinuar a ser @
principal responsével pelos trabalhos domésticos. Assim, se o frabalho didrio no
mercado tem a duracdo média de dez a doze horas, a jornada laboral destas
mulheres principia logo de manhd em suas casas e termina no final da noite.

Também aqui existe diferenciagdo e as situagdes sdo varidveis, consoante se
tenha ou ndo agjuda familiar ou empregados domésticos.

Nestas condicdes, os esforcos e os sacrificios das mulheres no comeércio
informal sdo imensos. E desta maneira que elas conseguem apesar de tudo
sustentar as familias.

Trabalho, esforco e critividade: até que ponto a cidade de Maputo € sustentada

pelas mulheres?
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LISTA DE INFORMADORES'

LOCAL DE ENTREVISTA: Mercado Bazuka - Maputo-Cidade

_ Albertina G. vendedeira/ Portugués, 1996
. Albino F. empregado/ Portugués e Xithwa.
_ Aleta, vendedeira/ Changana, 1996.
. Amélia B. importadora/ Portugués, 1996.
_Amélia M. vendedeira/ Portugués e Changana, 1996.
_ Anténio F. empregado/ Changana, 1996.
. Bento T. empregado/ Portugués, 1996.
8. Bartolomeu M. empregado/ Portugués, 1996.
9. Chefe do posto policial, Portugués, 1996.
10. Cristina Fumo, vendedeira/ Portugués e Ronga, 1996.
11. Carlos M. vendedor e importador/ Portugués, 1996.
12. Carolina M. empregada/ Changana, 1996.
13. Elisa N. vendedeira/ Changana, 1996.
14, Esperanga, vendedeira/ Portugués Changana, 1996.
15. Fatima Vendedeira/ Portugués, 1996.
16. Floréncia A. vendedeira/ Portugués, 1996.
17. Gita P. vendedeira/ Changana, 1996.
18. Graciete M. vendedeira/ Portugués, 1996.
19. Hawa, vendedeira/ Portugués, 1996.
20. Helena M. vendedeira/ Portugués, 1996.

21. Herminia M. vendedeira/ Ronga, 1996.

29. Horténcia M. vendedeira/ Portugués, 1996.

23. Isabel D. vendedeira/ Portugués, 1996.
24, Joaguim M. empregado/ Changana, 1996
25. Judite A. vendedeira/ Portugués, 1996

1. Nesta lista fazemos uma apresentagdo dos informadores por ordem alfabética, onde
mencionamos a lingua em que foi feita a entrevista e o ano.




26.
27.
28.
29.
30.
31.
32.
33.
34.
35.
36.
37.
38.
392.
40.
41.
42.
43.
44,
AS.
46.
47.
48.
49.
50.

JUlia, vendedeira/ Portugués, 1996.

Julieta F. vendedeira/ Portugués, 1996.

Justino H. empregado/ Portugués e Changana, 1996.
Luisa |. vendedeira/ Portugués, 199

Madalena H. vendedeira/ Portugués, 1996.
Madalena T. vendedeira/ Changana, 1996

Maria, vendedeira/ Portugués, 1996.

Maria JUlia, fiscal, em portugués e Changana, 1996.
Maria T. importadora/ Changana, 1996.

Mariana, vendedeira/ Portugués, 1996.

Marina D. vendedeira/ Portugués, 1996.

Marcos X. empregado/ Portugués, 1996.

Marta C. vendedeira/ Portugués, 1996.

Ndava, fiscal/ Portugués, 1996.

Paula, vendedeira/ Portugués, 1996.

PedroT. empregadb/ Changana, 1996

Rabeca M. vendedeira/ Portugués e Ronga, 1996
Raela, vendedeira/ Xithwa, 1996,

Rosalina D. vendedeira/ Portugués, 1996

Santos M. vendedor/ Portugués, 1996.

Sara, vendedeira/ Ronga, 1996.

Sara M. vendedeira/ Portugués e Changana, 1996
Suzana B. vendedeira/ Portugués, 1996

Teresa M. vendedeira/ Portugués, 1996

Zulmira C. vendedeira/ Portugués, 1996




GUIAO DE ENTREVISTAS

Objectivo central

- Identificar as causas da grande parficipagdo da muiher no sector informal

- Identificar as estratégias de sobrevivéncia

- Conhecer a situagdo sécio-econdmica das vendedems

- Avdliar o impacto da participagdo da mulher no sector informal para a
familia |

- Identificar as formas de aguisi¢do dos produtos

A) MULHERES
l. ldentiﬁcagéo social

. Nome

. ldade

. Local de nascimento

. Lingua materna

. Vida profissional e ocupag¢do actual
. Estado civil

. N° de filhos

. ReligiGo que professa

. Local de residéncia

]
2
3
4
S
6
7
8
9

. Estudos

1. Que tipo de escola frequentou e até que classe?
2. A escola ficava longe de casa?

3. Enquanto estudava fazia outro tipo de trabalho®
4. Se ndo frequentou nenhuma escola, porqué?

Ill. Fase pds escola

1. Com gque idade deixou a escola?

2. O gque fez apds a conclusdo ou abandono da escola?

3. Se abandonou a escola, qual foi o motivo?

4. J& trabalhou para alguma entidade/pessoa®

5. Que tipo de trabalho esperava realizar quando deixou a escola?
6. Quando procurou emprego pela primeira veze

7. Que tipo de emprego encontrou na altura?




IV. Casamento

1. Se é casada pode nos dizer alguma coisa acerca do seu casamento?
2 Como foi a escolha do par?

3. Qual foi a opinido da sua familia e a dele? .

V. Formas de organizacgao do agregado familiar

1. No de membros

2. Quem é o chefe do agregado familiar?

3. Qual é a sua relacdo com o chefe do agregado familiare
4. Qual é a ocupacdo do chefe do agregado familiar?

VIi. Qutras actividades

1. Quem cuida das criangas, quando vem ao mercado?

2. Quem prepara as refeicoes e cuida da casa?

3. O que fazem as criangas, se estudam onde e em gque classe?

4. Como consegue conciliar as tarefas domésficas com as actividades do
comércio informal?

5.0 qué que o seu marido pensa da sua participagdo no sector informal?

é. E a familia do seu marido?

7. Alguém da familia a ajuda nesta actividade?

8. Consegue algum lucro, com o gque vende?

9. Quem conirola o que ganha?

10.A que horas comega e termina a sua actividade?

11. Donde vem a mdao de obra?

12. Como conseguiu o financeamento para iniciarg

13. Que tipo de produtos vende, porgue vende estes € ndo outros?

14. Onde adquir os produtos?

15. Se sGo comprados guem os compra € onde?

16. Como os transporta?

17. Faz xitique? Que tipo?

18. Existe cooperacdo entre as mulheres? E enfre homens e mulheres?

19. O que fazia antes de entrar para o sector informal?

20. Porgue veio para o sector informal?

21. H& quanto tempo estd nesta actividade e como conseguiu instalar-se
nelas

22. Qual é a actividade produtiva do chefe de familia?

23. Houve mudancgas em termo de actividades desenvolvidas actualmente e
no passado?

24. O gque faz 0 seu marido?

25. Se trabalha, onde e quanto ganha?
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VIl. Mercado

1. Sempre viveu na provincia de Maputo, se ndo de onde veio?
2. Quando veio instalar-se no mercado?

3. Porque veio para aqui e ndo para outro mercado?

4. Quais sd0 os conflitos mais frequentes no mercado?¢

VIil. Acesso e controle dos recursos

1. Quem controla o que ganha?

2. Quem decide como deve gerir o que ganha no Ssector informal?

3. Quantos membros do agregado familiar geram rendimentos?

4. Quem guarda o gue ganha no sector informal?

5. Cada um guarda o que produz?

6. Quem decide da dlocacdo dos recursos. Por exemplo se alguém pede
emprestado alguma coisa em casa quem decide se deve ou ndo
emprestar, € o homem ou a mulhere

IX. PRE

1. Depois da infrodugdo do PRE em 1987 senfiu alguma diferenca na sua
vidae ‘ : '

2. Compare a sua vida antes e depois do PRE?

3. Houve mudancas em termo de emprego ou em termos de actividades
geradoras de rendimentos?

4. E em termos de transportes e pre¢os?

5. Antes do PRE que actividades desempenhava?

X. GUERRA

1. Se antes ndo vivia na provincia de Maputo de onde veio e porgque veio?
2. A vida na sua familia mudou com a guerra¢ Como?

2. Teve que receber familiares em casa ou teve que viver em casa de algum
familiar :

4. Tem machambas, onde?

5. Tem ido a sua propriedade?

6. Quem da familia ficou na propriedade?

7. Porgue n&o volta para a terra?

8. As suas criancas tiveram dificuldades nas matriculas?

?. Quando cd chegou tentou arranjar emprego?

10. Se sim onde?

11. Qual foi aresposta?




12. Se ndo, porque ndo tentou?
13. Acha que agui tem melhores condigdes de vida do que na sua zona de
origem?<

. B) HOMENS

|. Identificagao social

Nome

. ldade

. Local de nascimento

. Lingua que fala

. OCUpPagao -

. Vida profissional e ocupa¢do actual
. Estado civil

. N° de filhos

. N° de pessoas no agregado familiar
10.Religido que professa

11.Local de residéncia

000N WN

Il. Estudos

1. Que tipo de escola frequentou e até que classe?
2. A escola ficava longe de casa?

3. Enquanto estudava fazia outro tipo de trabalho?
4, Se ndo frequentou nenhuma escola, porqué?

lll. Fase pos escola

1. Com gue idade deixou a escola?¢

2.0 que fez apds a conclusdo ou abandono da escola?

3. Se abandonou a escola, qual foi 0 motivo?

4. Ja trabalhou para alguma entidade/pessoa?

5. Que tipo de trabalho esperava realizar quando deixou a escola?
6. Quando procurou emprego pela primeira veze

7. Que tipo de emprego enconirou na altura?




IV. Casamento

1. Se é casado, Pode nos dizer alguma coisa do seu casamento?
2. Como foi a escolha do par?
3. Qual foi opinido da sua familia e a dela?

V. Formas.de organizagdo do agregado familiar

1. No de membros.

2. Quem é o chefe do.agregado familiare

3. Qual € a sua relagdo com o chefedo agregado familiar.
4. Qual & a ocupagdo dochefe agregado familiar?

VI. Outras actividades

1. Se tem filhos, o que fazem?
2. Se estudam onde e em que classe?
3. O qué que asua esposa pensa da sua participacdo no sector informal?
4. E a familia dela?
5. Alguém da familia a gjuda nesta actividade?
6. Consegue algum lucro, com o que vende? .
7. Quem controla o que ganha?
8. A que horas comeca e termina a sua actividade?
9. Donde vem a m&o de obra?
10. Como conseguiu o financiamento para iniciare
11. Faz xitique? Que tipo?
12. Existe cooperagdo enire homens e mutheres 2
13. Que tipo de produtos vende, porque vende estes e n&o outros?
14. Onde adquire os produtos?
15. Se sGo comprados quem os compra e onde?
16. Como os transporta?
17. O que fazia antes de entrar para o sector informal? -
18. Porque veio para o sector informal e ndo para outra actividade?
19. O que faz a sua esposa?
20. Se trabalha, quanto ganha e onde trabalha? :
21. H& quanto tempo estd nesta actividade e como conseguiu instalar-se
nela?
-~ 22. Existem mudangas em termos de actividades desenvolvidas actualmente
€ no passado?

VIl. mercado

1. Sempre viveu na provincia de Maputo, se ndo de onde veio?

v




Quondo veio se instalar no mercado?
Porque veio para aqui € ndo para ouiro mercado?
'. Qudis:sGo os conflitos mais frequentes no mercado?

. Quem controla o que ganha?
, Quem gere 0 que ganha no sector informal?
* Quantos membros do agregado familiar geram rendimentos nas suas
j| ctividades®
Quem guordc fej dinheiro?

ig em dec;de da olococ;ao dos recursos. Por exmplo se olguem pede
Festado o!gumo coisa em casa quem decide se deve emprestar, é o
%m ou a mulher?

pois da infrodu¢do do PRE em 1987 sentiv alguma dlferenc;o na sua

ompcrmvldo antes e depois do PRE?

HE Mudangas ern termo_de. emprego?
El n termo de: actividades gerodoros de rendimento
- b Em termos dé precos e trarisportes?
8,Em termos de obtencdo deprodutos?
An’fes do PRE que actividades desempenhava?

¥ Se antes ndo vivia na provincia de Maputo, de onde veio?
t. Porque veio?
1 A vida na sua familia mudou com a guerra? Como?
' ',Teve que receber fc:m;l:ores em casa ou feve que viver em casa de algum

; *lem ido a sua propnedcde?
‘( RQuem da familia ficou na propriedode?
rgorque noo regre-cscl2
'i‘t\cho que uqus as condicdes de vida sao melhores do gue na terra?
it Y Quando cé chegou tentou arranjar emprego?
“Se sim, onde e qual.foi a resposta?
22.56 ndo, porque ndo tentou?

[MAs g1 1me ~ricne e tiveram dificuldades nas matriculas?

vi




